
Совладельцы сети 
ресторанов «Две палочки» 
инвестируют 1 млрд рублей 
в строительство развлекательного комплекса 
у станции метро «Проспект Просвещения».
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CREDO
Луч шее СМИ, ос ве ща ющее 

рос сий ский рынок 
не дви жи мо с ти 

(ла у ре ат 2009 и 2011 гг.)

ЗОЛОТОЙ ГВОЗДЬ
Лучшее спе циа ли зи ро ван-
ное СМИ (номинант 2004–

2007 гг.)

СТРОИТЕЛЬ ГОДА
Лучшее 

про фес си о наль ное СМИ 
(лауреат 2003 

и 2006 гг.)

КАИССА
Лучшее электронное 

СМИ, освещающее рынок 
недвижимости 
(лауреат 2009)

Газета выходит при поддержке 
и содействии аппарата полномоч-
ного представителя Президента 
Российской Федерации в Северо-
Западном федеральном округе.

вопрос номера

Георгий Полтавченко на про-
шлой неделе заявил о воз-
можном создании общего 
бюджетного фонда Петербурга 
и Ленобласти, средства которо-
го пойдут на решение стратеги-
ческих задач. На какие проекты 
вы бы направили эти средства 
в первую очередь?

Владимир Федоров, сопредседа-
тель МОО «Город и транспорт»:
– Прежде чем задумываться 
о грандиозных совместных проек-
тах промышленного и жилищного 
строительства, двум регионам 
нужно решить вопросы координа-
ции своих транспортных систем, 
а также реализовать давние 
планы по созданию линий обще-
ственного транспорта – скоро-
стных трамваев и метро. Потому 
что без этих мер город и область 
не смогут стать по-настоящему 
единым пространством.

Андрей Мазко, генеральный 
директор ЗАО «Институт город-
ской инфраструктуры»:
– Во-первых, за счет этих средств 
можно было бы решать проблемы 
транспортной инфраструктуры на 
границе города и области. Нужно 

снять загруженность магистралей 
на въезде и выезде из Петербурга. 
Кроме того, сегодня из всех проек-
тов городов-спутников Петербурга 
реализуется только проект 
«Южный». Поэтому  я считаю, что 
общие деньги города и области 
нужно направить, в том числе на 
строительство подъездных магист-
ралей и инженерной инфраструк-
туры городов-спутников, в этом 
случае появление там инвестора 
не заставит себя ждать. 

Анатолий Осокин, генеральный 
директор ЗАО «Геострой»:
– В первую очередь, это инфра-
структурные проекты – необхо-
димо строить дороги, инженер-
ные сети, объекты энергетики. 
И второе – приведение в порядок 
жилого фонда пригородов, 
чьи жители ездят на работу 
в Петербург. На мой взгляд, такой 
фонд однозначно нужен, и вкла-
дываться в него регионы должны 
соответственно своим доходам. 
А на сегодняшний день ВВП 
Ленобласти больше. В целом же 
все давно движется к объедине-
нию регионов. И это пойдет жите-
лям на пользу. Главное – позволит 
сократить количество чиновников 

и облегчит перенос предприятий 
из центра Петербурга в область.

Юнис Лукманов, председатель 
совета директоров автохолдин-
га «РРТ»:
– Нужно решать вопросы инженер-
ной, транспортной инфраструкту-
ры. Кроме того, существует пробле-
ма развития садовых товариществ, 
в которые жители Петербурга 
выезжают не лето. Область часто не 
имеет возможности обеспечивать 
их медицинским обслуживанием 
и защитой правоохранитель-
ных органов. При этом большую 
часть вопросов можно решить, 
и не создавая общие фонды. 
Безусловно, необходимо объеди-
нение регионов. Только нужно 
это провести так, чтобы, оставаясь 
достаточно мобильной, власть не 
становилась менее дееспособной.

Владимир Пшеничный, замес-
титель генерального директора 
СК «Скандинавия»:
– Сегодня крайне важно ликви-
дировать очередь на жилье, как 
в городе, так и в области. Поэтому 
я бы направил эти средства на 
увеличение объемов строитель-
ства бюджетного жилья и строи-

тельство необходимой социаль-
ной инфраструктуры. 

Евгений Богданов, генеральный 
директор бюро Rumpu:
– Создание общего фонда на 
паритетных началах – очень разум-
ный шаг. Петербург и Ленобласть 
одинаково заинтересованы 
в решении общих узловых про-
блем. В первую очередь, это раз-
витие транспортной, инженерной 
инфраструктуры, создание общей 
схемы распределения энергети-
ческих ресурсов – от ее отсутствия 
сильно страдают застройщики. 
Однако необходимость полного 
объединения регионов – спорный 
вопрос, не думаю, что нужно такое 
колоссальное укрупнение.

Юлия Аксенова, генеральный 
директор ЗАО «КинЭК»:
– Полагаю, что двум регионам сле-
дует обратить внимание на такой 
важный проект, как строительство 
порта Усть-Луга. Большая часть 
форта уже построена, и сегодня 
назрела  необходимость развития 
территорий этой зоны – строи-
тельства перерабатывающих про-
изводств, специализированных 
предприятий и так далее.
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В соответствии с губернаторской и депу-
татскими поправками, 14 ноября члены 
Законодательного собрания утверждали 
проект бюджета на следующий год с серь-
езно изменившимися характеристиками. 
Так, доходы увеличились на 5 млрд 154 млн 
рублей и составили 386 млрд рублей, расхо-
ды увеличились на эту же сумму и состави-
ли 411 млрд рублей. Объем дефицита бюд-
жета не изменился и составил 25,1 млрд 
рублей. При этом изменения коснулись 
лишь 2013 года, основные характеристики 
на плановый период 2014 и 2015 годов 
не изменились, сообщили в Комитете 
финансов Петербурга. Наибольший объем 
дополнительно выделяемых средств 
(1 млрд рублей. – Ред.) пополнит устав-
ной капитал ОАО «Западный скоростной 
диаметр» с целью «обеспечения создания 
автомобильной дороги ЗСД». Эта дота-
ция стала возможной благодаря поправке 
к проекту федерального закона «О феде-
ральном бюджете на 2013 год и на плано-
вый период 2014 и 2015 годов», согласно 
которой миллиард на строительство доро-
ги будет выделен из федерального бюдже-
та, а город сможет высвободить собствен-
ные средства и перебросить их на стро-
ительство новых линий метрополитена. 
В частности, речь может идти о строитель-
стве Красносельско-Калининской линии 
и станций Фрунзенского радиуса. 

Чуть меньше – 960 млн рублей – бюджет-
ных инвестиций получит аффилированное 
городом ОАО «Санкт-Петербургские элек-
трические сети». Ожидается, что выделя-
емые средства будут направлены на стро-
ительство источников электроснабжения 
в Авиагородке, а также позволят ускорить 
темпы работ по строительству кабельных 
линий для аэропорта Пулково. 

Дополнительные средства в размере 
300 млн рублей выделены на ускоре-

ние темпов строительства Юго-Западной 
ТЭЦ в рамках соответствующей долго-
срочной программы. В рамках Адресной 
инвестиционной программы предусмот-
рены средства на строительство путе-
проводной развязки на пересечении 
Пулковского шоссе с Дунайским проспек-
том в объеме 1 млрд рублей на 2013 год, 
1,5 млрд рублей на 2014 год, 3,3 млрд 
рублей на 2015 год.

Также увеличится финансирование 
городских программ по капитальному 
ремонту и расселению жилья. 224 млн 
рублей будет выделено дополнительно на 
ремонт лифтового оборудования много-
квартирных домов. На целевую программу 
«Молодежи – доступное жилье» в соот-
ветствии с поправками дополнительно 
направят 200 млн рублей.

По мнению депутата ЗакСа фракции 
«Яблоко» Александра Кобринского, сегод-
ня совершенно непонятно, за счет чего 
удалось увеличить возможности бюдже-
та. «Смотрите, что происходит: губернатор 
вносит проект бюджета, и через несколько 
недель вносятся многомиллиардные поп-
равки. Либо это вопиющая некомпетент-
ность ответственных лиц, которые не смогли 
сформировать бюджет к первому чтению, 
либо же речь идет о сознательном финан-
совом маневре, преследующем те или иные 
цели. Ведь губернаторскую поправку нельзя 
отклонить выборочно – либо мы принимаем 
ее полностью, либо отклоняем», – негодует 
депутат. По его словам, бюджет города пост-
роен непрозрачно, и оценить рентабельность 
и необходимость поправок трудно, потому 
что обоснований для поправок тоже нет. 

Бюджет вырос под стройку
Михаил Немировский / На минувшей неделе депутаты петербургского ЗакСа одобрили 
поправки к проекту бюджета на 2013 год. За три недели, прошедшие с момента первого 
чтения, планируемые доходы и расходы города увеличились на 5,1 млрд рублей. Дефицит 
бюджета не изменился и составил 25,1 млрд рублей.

Дополнительный миллиард рублей петербургские власти направили 
на строительство ЗСД
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Компания «Аквариум», принадлежащая 
владельцам сети ресторанов «Две палочки» 
и бывшим управляющим развлекательного 
комплекса «Лидер», купила недостроенное 
здание на ул. Хошимина, 14а. Имя продавца 
не разглашается, но известно, что участок 
площадью 0,7 га в 2010 году был передан 
в аренду ООО «Баск» на 49 лет. По данным 
ЕГРЮЛ, собственники «Баска» – Александр 
и Валентина Нешитовы. Связаться с ними не 
удалось. Как рассказал на встрече с журна-
листами совладелец «Двух палочек» Михаил 
Тевелев, на участке появится досугово-
развлекательный центр площадью около 
15 тыс. кв. м. К настоящему времени здание 
полностью достроено, выданы техничес-
кие условия на подключение к энергосетям. 
Открытие комплекса намечено на сентябрь 
2013 года. Инвестиции в проект, получив-
ший пилотное название W-Land, оценива-
ются в 1,1 млрд рублей. Их основную долю 
составят банковские кредиты. Ожидаемый 
оборот проекта – 400 млн рублей в год. 
Срок окупаемости – 8 лет. Комплекс будет 
рассчитан на 2-3 тыс. посетителей в день. 
Целевая аудитория комплекса – молодые 
люди в возрасте 18-25 лет.

Сеть развлечений

В состав развлекательного комплекса вой-
дут бильярд, боулинг, лазерный пейнтбол, 
роллердром, автодром, настольный теннис, 
ресторан, танцевальная и вокальная школы.

«Мы хотим собрать под одной кры-
шей все известные виды In-door-раз-
влечений», – сообщил Михаил Тевелев. 
Торговля в комплексе не предусмотрена. 
Управлять объектом инвесторы намерены 
самостоятельно.

Создатели проекта утверждают, что 
подобных форматов в России еще никто 

не реализовывал. Если проект окажется 
успешным, то к 2020 году будет откры-
то 20 таких объектов по стране, в том 
числе 3 – в Петербурге. Помещения под 
них планируется арендовать. Средний 
объем инвестиций в открытие каждого 
такого комплекса составит 350-500 млн 
рублей.

Что-то эдакое

Эксперты говорят, что форматы развле-
чений, представленные на петербургском 
рынке, уже устарели. «Поэтому идея стро-
ительства развлекательного комплекса 
с новым наполнением логична», – гово-
рит руководитель отдела торговых площа-
дей JonesLangLaSalle в Санкт-Петербурге 
Анастасия Балмочных.

«В городе пока нет центров, где соб-
раны разные развлекательные услуги, 
но нет торговли», – говорит партнер 
S. A. Ricci в Петербурге Роман Евстратов. 
Эксперты АРИН говорят, что отказ 
от торговли вызывает вопросы, пос-
кольку она приносит владельцам ТРК 
в 2-4 раза больше доходов, чем развле-
кательные услуги. «Успешность центра 
зависит от уникальности предоставля-
емых услуг. А придумать что-то эда-
кое непросто», – добавляют эксперты 
АРИН.

«Две палочки» развлекут горожан
Никита Кулаков / Совладельцы сети ресторанов «Две палочки» инвестируют 1 млрд рублей в строительство 
развлекательного комплекса у станции метро «Проспект Просвещения». Эксперты сомневаются, что развлечения 
без торговли будут успешными.

Здание на ул. Хошимина превратят в развлекательный комплекс

цифра

1 млрд рублей – 
инвестиции в строительство 
развлекательного комплекса W-Land 
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Первое заседание нового межрегиональ-
ного органа состоится уже на этой неделе. 
Новая структура займется согласовани-
ем планов развития инженерной инфра-
структуры, социальной и тарифной поли-
тики, вопросов экологии, здравоохране-
ния и образования, рассказал губернатор 
Петербурга Георгий Полтавченко. Возглавил 
совет вице-губернатор Петербурга Сергей 
Козырев. Его заместителем назначен вице-
губернатор Ленобласти Дмитрий Ялов. 
Членами совета станут председатели про-
фильных комитетов двух регионов.

Новый виток

Это не первый совместный орган города 
и области – в 2011 году был сформиро-
ван координационный совет по развитию 
транспортной системы. Однако его воз-
главил федеральный чиновник – министр 
транспорта РФ Игорь Левитин. В нынеш-
нем году совет уже утвердил программу 
развития транспортной системы двух субъ-
ектов федерации до 2020 года. Ее финанси-
рование превысит 1,8 трлн рублей, 60% 
которых будут выделены из бюджета.

Однако на этот раз инициатива исходила 
от самих регионов, утверждают их главы. 
«Буквально в первый день знакомства, когда 
Александр Юрьевич вступил в должность 
губернатора Ленобласти, мы с ним дого-
варивались работать над тем, чтобы мак-
симально координировать нашу деятель-
ность в интересах жителей Ленинградской 
области и города Петербурга», – рассказал 
Георгий Полтавченко.

Возможно, именно контроль губернато-
ров за реализацией собственной иници-
ативы позволит новому совету превра-
титься в активно работающий орган. По 
словам главы Петербурга, через 2–3 года 
совет сможет решить все накопившиеся за 
предыдущее время проблемы двух регио-
нов. Губернатор уже дал указание Сергею 
Козыреву представить согласованные двумя 
регионами отраслевые схемы электро-, газо-, 

тепло- и водоснабжения в первом квартале 
следующего года. При этом город готов 
взять на себя обеспечение сетями погранич-
ных территорий Ленобласти. «Инженерные 
сети ресурсоснабжающих организаций 
«Водоканал», «Санкт-Петербургские элек-
трические сети», «Ленэнерго» не должны 
заканчиваться в рамках административ-
ных границ Санкт-Петербурга», – заявил 
Сергей Козырев. «Мы готовы обеспечить 
все стройки, у нас достаточно резервов 
водоснабжения», – тут же заверил глава 
правительства ГУП «Водоканал Санкт-
Петербурга» Феликс Кармазинов.

На пути к интеграции

Еще одна первоочередная задача сове-
та – создание совместной системы утилиза-
ции бытовых отходов, включающей новые 
мусороперерабатывающие предприятия 
и полигоны, а также ликвидацию неза-
конной свалки на Карельском перешейке. 
«В Санкт-Петербурге образуется 1,7 млн 
куб. м бытовых отходов в год, – доложил 
Сергей Козырев. – При этом на лицензи-
рованных свалках происходит утилизация 
около 1 млн куб. м». По словам вице-
губернатора, строительство одного совре-
менного полигона будет стоить бюджету 
2-3 млрд рублей. 

Не обошлось и без обсуждения созда-
ния единой транспортной сети регионов. 
По словам Сергея Козырева, регионам 
предстоит согласовать внедрение интел-
лектуальных транспортных систем и стро-
ительство линий легкорельсового трамвая, 
выходящих в область – в Кудрово, Бугры, 
Янино, Сертолово, Всеволожск, Гатчину, 
Красное Село – и связанных пересадочны-
ми узлами со станциями метро, перечис-
лил Сергей Козырев.

Создание совета – это один из шагов 
на пути к более тесной интеграции реги-
онов, подчеркивают в правительстве. За 
ним последует создание общего инвести-
ционного совета, рассказал губернатор 
Ленобласти Александр Дрозденко. В рам-
ках этой структуры будет рассматриваться 
привлечение крупных инвесторов. Также 
уже в 2013 году в соответствии с поручени-
ем Минрегиона Петербургу и Ленобласти 

предстоит разработка совместной схемы 
территориального планирования, напом-
нил Дмитрий Ялов.

Кроме того, для решения стратегичес-
ких задач Петербург и Ленобласть могут 
объединить и свои финансовые ресурсы. 
«Выделение средств из бюджета города 
и области для создания некоего общего 
фонда для совместного решения вопро-
сов – это абсолютно здравая мысль. Мы 
посмотрим и, возможно, будем аккумули-
ровать средства для решения серьезных, 
глобальных вопросов», – пояснил Георгий 
Полтавченко.

В конце заседания два губернатора под-
писали соглашение о передаче из облас-
тной собственности в городскую участка 
площадью 67 га в Ломоносовском райо-
не для выделения земли многодетным 
семьям под жилищное и дачное строитель-
ство. Договоренность об этом была достиг-
нута еще в 2010 году между Валентиной 
Матвиенко и Валерием Сердюковым. 
Учитывая, что в Северной столице зарегис-
трировано порядка 17 тыс. многодетных 
семей, 12,5 тыс. которых уже подали заяв-
ки на получение участков, области при-
дется расстаться с еще порядка 2 тыс. га. 
Сейчас, по словам Александра Дрозденко, 
к передаче готовятся несколько участков 
площадью около 100 га каждый.

Согласование стратегий развития реги-
онов началось в рамках курса на объеди-
нение регионов, не скрывают губернато-
ры. «Если люди в обоих регионах будут 
жить одинаково хорошо, значит, они 
с удовольствием объединятся, – заявил 
Георгий Полтавченко. – Процесс должен 
пройти естественно, и все для этого есть». 
Александр Дрозденко тоже не против. «Если 
будет объективная необходимость и от объ-
единения выиграют жители Ленинградской 
области и Санкт-Петербурга, тогда этот 
процесс будет идти», – высказал свою 
позицию областной глава. Правда, как 
скоро может произойти административ-
ное объединение, в правительстве пока не 
уточняют.

Позитивные ожидания

Застройщики оценивают эту ини-
циативу исключительно положитель-
но. Согласование отраслевых схем поз-
волит быстрее и дешевле подключать 
объекты к сетям и сэкономит бюджет-
ные средства, уверен генеральный дирек-
тор «БКН Девелопмент» Леван Харазов. 
«Распыляться и создавать дублирующие 
источники, магистрали нет смысла, планы 
развития должны стыковаться, – говорит 
господин Харазов. – Это более грамотная 
инвестиционная политика».

Учрежденный совет будет собираться 
не реже раза в квартал, а рабочие комис-
сии, входящие в него, – ежемесячно. При 
этом планируется продолжить и практи-
ку совместных заседаний правительств, 
которые раньше собирались лишь едино-
жды – в 2005 году под началом Валентины 
Матвиенко и Валерия Сердюкова. «Тогда 
решения до конца не были отработа-
ны», – отметил Александр Дрозденко. 
В этот раз, предполагается, совместные 
заседания будут проводиться не реже чем 
раз в полгода.

Петербург и Ленобласть 
сделали шаг навстречу
Антонина Асанова / Правительства Санкт–Петербурга и Ленинградской области на 
прошлой неделе провели совместное заседание и утвердили решение о создании 
координационного совета в сфере социально–экономического развития, а также 
рассказали о скором создании общего инвестиционного совета. 

Губернаторы заявили, что практика 
совместных заседаний будет 
продолжена

«Ленэнерго» требуют 
признать банкротом 

Николай Волков / ООО «Варшав-
ское» обратилось в Арбитражный 
суд Петербурга и Ленинградской 
области с иском о банкротстве 
ОАО «Ленэнерго». Однако иск остав-
лен без движения до середины 
декабря по формальным признакам, 
и вполне возможно, что за это время 
стороны смогут примериться.

ООО «Варшавское» заключило договор 
с «Ленэнерго»  по подключению адми-
нистративного здания в Московском 
районе города к электросетям 
в 2007 году, но на момент первого 
иска в 2011-м мощности подключены 
не были. Тогда компания обратилась 
в арбитражный суд региона, который 
вынес решение в пользу застройщика 
и обязал монополиста подключить 
здание к электросетям. Несмотря на 
решение суда, «Ленэнерго»  так и не 
выполнило условия договора, и весной 
этого года  арбитраж удовлетворил 
иск ООО «Варшавское» о взыскании 
с энергетиков 9,8 млн рублей неус-
тойки за просрочку выполнения дого-
ворных обязательств. Как пояснили 
в компании, для обеспечения энергией 
административного здания им при-
шлось арендовать дизельную элект-
ростанцию. Она начала работать на 
объекте с ноября 2009 года. Расходы 
на ее эксплуатацию составили 10,7 млн 
рублей. В конце августа этого года 
апелляционная инстанция подтверди-
ла взыскание. Уже в октябре 2012 года 
суд принял еще одно положительное 
решение о взыскании с энергетиков 
убытков в пользу застройщика в пол-
ном размере. В «Ленэнерго» подачу 
этого иска не комментируют, но гово-
рят, что в настоящее время все работы 
со стороны ОАО «Ленэнерго» выпол-
нены и 11 октября 2012 года получено 
согласование Ростехнадзора на эксплу-
атацию сетей.
Как говорят участники рынка, для 
энергетиков сумма иска не критич-
ная. Скорее, обе стороны пошли на 
принцип – одни дождались подклю-
чения и все-таки решили получить 
с энергетиков деньги, другие дейс-
твуют по принципу «хоть засуди, все 
равно ничего не получишь» и платить 
не хотят. «Разбирательство между 
застройщиками и энергетиками доста-
точно распространенное явление. 
И основная причина именно в невы-
полнении своих обязательств по 
подключению объектов к сетям, когда, 
получив необходимые средства, моно-
полист не выполнил в срок своих обя-
зательств. Но чаще всего до подобных 
резких заявлений доходят истории, 
которые произошли еще при старом 
руководстве «Ленэнерго», – говорит 
Андрей Тетыш, председатель совета 
директоров АРИН. «Подача иска о бан-
кротстве – в последнее время самый 
популярный законный способ полу-
чить с должника денег. Его используют 
и застройщики, и против застройщи-
ков», – считает Андрей Вересов, гене-
ральный директор компании «Новый 
Петербург». Но, как неофициально 
говорят участники рынка, большинс-
тво все-таки предпочитают выяснять 
отношения с монополистами по-хоро-
шему. «Можно, конечно, судиться, 
но это процедура муторная и долгая. 
И даже если ты прав и доказал это 
в суде, есть вероятность, что сети ты 
получишь с опозданием, причем зачас-
тую близким к критическому», – расска-
зывает генеральный директор крупной 
строительной компании.
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О возможном назначении Дмитрия 
Куракина на высокий пост в Минобороны, 
которое недавно возглавил бывший глава 
правительства Московской области Сергей 
Шойгу, сообщили несколько источников, 
знакомых с ситуацией. По их данным, 
бывший глава КУГИ, который с лета теку-
щего года работал в Подмосковном пра-
вительстве в качестве вице-губернатора 
и хорошо себя зарекомендовал, скоро зай-
мет пост главы департамента имуществен-
ных отношений министерства. Дмитрий 
Куракин на прошлой неделе подтвердил 
эту информацию газете «Коммерсантъ».

В правительстве Московской области 
сообщили, что бывший вице-губернатор 
ушел в силовое министерство и «со втор-
ника не работает в правительстве облас-
ти». А в Министерстве обороны инфор-
мацию о назначении Дмитрия Куракина 
до появления соответствующего приказа 
президента РФ обсуждать отказались. 

Департамент имущественных отноше-
ний Минобороны распоряжается иму-
ществом и акциями компаний, созданных 
в результате приватизации принадлежащих 
Министерству обороны ФГУПов. На учете 
Минобороны состоят более 150 тыс. зда-
ний и сооружений площадью более 120 млн 
кв. м, из которых 13 тыс. — жилые дома (их 
площадь почти 30 млн кв. м). По требо-
ванию президента РФ Владимира Путина 

все военнослужащие страны должны быть 
обеспечены жильем до конца 2013 года. За 
последние три года Минобороны купило 
и по  строило для военных 154,8 тыс. квар-
тир на 325 млрд рублей. А до 2014 года 
построит еще 22,4 тыс. квартир.

Эксперты полагают, что после назначения 
Дмитрия Куракина на пост в Минобороны 
у петербургских застройщиков может поя-
виться дополнительный бонус в общении 
с силовым ведомством. Сейчас одним из 
крупнейших подрядчиков Минобороны РФ 
является петербургская Группа ЛСР. На ее 
счету выполнение двух заказов в Петербурге 
на сумму более 16 млрд рублей. И рабо-
та по двум крупным жилищным проектам 
Минобороны в Подмосковье – с суммарным 
бюджетом 10 млрд рублей. Также ЛСР по 
заказу военного ведомства строит военный 
госпиталь в Анапе стоимостью 3 млрд руб-
лей и проектирует новые корпуса Военно-
медицинской академии в Петербурге.

Сотрудничала с Минобо ро ны 
и компания «Балтрос». Она 
в 2010 году продала военным 
5 тыс. квартир за 13,8 млрд 

рублей в проекте «Славянка» и 350 домо-
владений в проекте «Новая Ижора» 
и готовится принять участие в конкурсе на 
выкуп еще 7,5 тыс. квартир. Но условия, 
которые выдвигают застройщикам сило-
вики, устраивают не всех. «При выкупе 
жилья военные называют цену в 44 тыс. 
рублей за 1 кв. м. Это в 2 раза ниже 
реального рынка», – говорит генераль-

ный директор ком-
пании «Новый 
П е т е р б у р г » 
А н д р е й 
Вересов.

Военный маневр
Никита Кулаков / Бывший глава КУГИ Петербурга Дмитрий Куракин возглавит 
департамент имущественных отношений Министерства обороны. Это подразделение 
распоряжается имуществом и акциями компаний, созданных в результате приватизации 
принадлежащих Министерству обороны ФГУПов.    

Дмитрий Куракин будет курировать имущественный блок Минобороны

Председатель правительства 
РФ Дмитрий Медведев подписал 
распоряжение «Об обеспечении 
жильем военнослужащих и граждан, 
уволенных с военной службы, состоя-
щих на учете и нуждающихся 
в жилых помещениях». В соответс-
твии с документом, размещенным на 
сайте правительства, Министерство 
обороны Российской Федерации до 
конца года сможет приобрести 
в Санкт-Петербурге жилые помеще-
ния в количестве 6500 квартир. 
В распоряжении также уточняется, 
что Минобороны РФ может приоб-
рести квартиры с предельной стои-
мостью, не превышающей 50,8 тыс. 
рублей за 1 кв. м.

Президент России Владимир 
Путин поддержал идею переезда
в Санкт-Петербург Высшего арбитраж-
ного суда, Верховного суда, 
Судебного департамента при 
Верховном суде и предложил рас-
смотреть вопрос об их размещении 
в центре города. По словам управля-
ющего делами президента РФ 
Владимира Кожина, переезд займет 
2-2,5 года, стоимость проекта оцени-
вается в 50 млрд рублей. «Это дейс-
твительно существенная цифра, но 
при этом мы считаем, что достаточно 
большую часть этих денег можно 
получить за счет реализации того 
имущества, которым один суд, вто-
рой суд и судебный департамент рас-
полагают в Москве», – считает 
Владимир Кожин. Он напомнил, что 
здания этих судов в центре Москвы 
являются высоколиквидной недви-
жимостью.

новости
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– Каковы итоги развития промыш-
ленной отрасли региона за последние 
годы?

– Три года назад, когда я, заступая 
в должность, говорил о планах развития 
промышленного комплекса республики, 
это звучало во многом как неосуществимая 
мечта. Сегодня эти планы шаг за шагом 
воплощаются в жизнь. Прежде всего, я бы 
отметил развитие угольной промышлен-
ности, которая всегда была визитной кар-
точкой Коми. Нам важно было сохранить 
традиции и потенциал шахтерских город-
ков, которые базируются близ Воркуты. 
Кроме того, ключевым вопросом стала 
инициация новых инвестиционных про-
ектов в угольной отрасли. И нам это уда-
лось: в регионе фактически стартовали 
два крупнейших по меркам страны про-
екта. Это первое и третье Усинские поля, 
где сегодня у нас планируется строитель-
ство двух крупнейших шахт мощностью 
до 4,5 млн тонн добычи угля. Одну стро-
ит наш старожил – ОАО «Воркутауголь», 
другую – новое для республики предпри-
ятие — ООО «Новолипецкий металлурги-
ческий комбинат».

Быть просто добывающим регионом уже 
мало кому интересно. Мы заинтересова-
ны в том, чтобы добытые ресурсы пере-
рабатывались на территории республики, 
развивались производственные мощнос-
ти, и «подтягивалась» инфраструктура. 
Кроме того, это обеспечит соответствую-
щую бюджетную отдачу в виде налоговых 
поступлений. Если говорить о нефтяной 
отрасли, то нас очень радует тот факт, что 
основные предприятия, которые работают 
на территории региона, – это «Лукойл» 
и «Роснефть», представленная своей доч-
кой «Северная нефть», – уверенно нара-
щивают объемы инвестиций в местное 
производство. Неделю назад у нас состоя-
лось очередное заседание с руководством 
«Лукойла». Согласно планам на ближай-
шие три года, «Лукойл» многократно уве-
личит объем инвестиционной программы 
в республике. Если в 2010-2011 годах ком-
панией было вложено порядка 70 млрд 
рублей, то в ближайшие три года объемы 
инвестиций «Лукойла» составит уже более 
200 млрд руб. Большая часть из них пой-
дет на развитие геологоразведки, добы-
чу ресурсов и модернизацию комплексов 
нефтепереработки. В частности, обновле-
ние предстоит Ухтинскому НПЗ, который 
также входит в группу «Лукойл». 

В прошлом году компания «Енисей», 
входящая в группу основных недрополь-
зователей республики, запустила первую 
очередь самого северного в мире нефте-
перерабатывающего завода мощностью 
порядка 1 млн тонн нефти. Ввод второй 
очереди выведет предприятие на полную 
проектную мощность – более 3 млн тонн 
нефтепереработки. Реализация этого про-
екта даст толчок, в том числе и развитию 
транспортных коридоров, реконструкции 
железнодорожных сетей.

– Какую роль в социально-экономи-
ческом развитии республики сыгра-
ет запуск газопровода «Бованенково-
Ухта»?

– 23 октября мы пустили пер-
вый газ по газотранспортной систе-
ме Бованенковского месторождения 
и системе магистральных газопроводов 
«Бованенково-Ухта» и «Ухта-Торжок». 

Я считаю это событие одним из самых 
важных в новейшей истории российской  
промышленности. Это газ Ямала, который, 
постепенно заполняя производственные 
мощности, поставляется для нужд не толь-
ко российского, но и европейского пот-
ребителя. Значение этого проекта трудно 
переоценить как для России в целом, так 
и для Республики Коми в частности. И не 
только потому, что здесь будет добываться 
примерно шестая часть всего российского 
газа. Это проект, который сегодня можно 
назвать одним из самых инновационных 
не только в истории российской промыш-
ленности, но и в мировом масштабе. Чисто 
технологически проект уникален – начи-
ная от проектирования трубопроводов 

и заканчивая теми инженерными реше-
ниями, которые позволили тянуть этот 
газопровод более двух тысяч километров 
в условиях вечной мерзлоты. Это техноло-
гии, которые не применялись еще никем 
и никогда. Отмечу, что Республика Коми 
является становым хребтом этой газотран-
спортной системы. Большая часть этого 
трубопровода приходится именно на тер-
риторию республики. Из девяти компрес-
сорных станций системы семь находятся 
в Коми. Конечно, это колоссальный толчок 
к развитию не только газовой инфраструк-
туры республики, но и всей экономики 
в целом. Это тысячи новых рабочих мест, 
это, опять-таки, рост налоговых отчис-
лений. Новая система является главным 

итогом той программы промышленного 
развития, которую республика выстраива-
ла в течение нескольких лет. 

– Многие петербургские компании 
жалуются на аутентичность строи-
тельных рынков северных регионов, 
в том числе из-за транспортной недо-
ступности последних. Какие меры, на 
ваш взгляд, могут изменить сложив-
шуюся ситуацию?

– Действительно, транспортная пробле-
ма – одна из самых злободневных для 
Коми. К сожалению, из 20 администра-
тивных центров республики семь до сих 
пор не имеют круглогодичного сообще-
ния с опорной сетью автодорог. В то же 

время есть и положительные сдвиги в этом 
вопросе. Текущий год стал рекордным по 
объему выделенных средств на решение 
проблем транспортной инфраструктуры 
за всю историю существования дорож-
ной отрасли в республике. На развитие 
этого направления в 2012 году мы выде-
лили более 9 млрд рублей. Из них порядка 
3 млрд рублей – это сам дорожный фонд, 
остальное мы добавляли в рамках про-
грамм социального партнерства с нашими 
основными корпорациями. Эти средства 
дали возможность значительно увеличить 
объемы строительства дорог, а также опе-
ративно решать вопросы текущего ремонта 
дорожного полотна. Если в 2010 году муни-
ципалитеты получили на ремонт дорог по 

32 млн рублей, то в 2012 году они получили 
по 1 млрд 82 млн рублей. В дальнейшем мы 
будем продолжать эту политику в рамках 
возможностей бюджета. Одна из ключевых 
задач республики – окончание строительс-
тва трассы, которая соединит нас с Нарьян-
Маром, а также обеспечит круглогодичное 
транспортное сообщение для целого ряда 
районов республики. На сегодняшний день 
по данному объекту в границах Коми стро-
ителям осталось достроить 158 км дороги. 
На завершение этих работ, с учетом строи-
тельства мостовых переходов, потребуется 
порядка 18 млрд рублей. Основной объем 
строительства, около 110 км, будет завер-
шен в течение трех лет. К 2018 году трас-
са будет окончательно достроена. Однако 
если федеральный центр окажет нам прак-
тическую помощь, то, я думаю, мы спра-
вимся быстрее. 

– До конца года должен завершить-
ся процесс реорганизации Ассоциации 
«Северо-Запад». Согласно новому рег-
ламенту, в новое партнерство в качес-
тве полноправного участника войдет 
частный бизнес. Какие компании могут 
войти в Ассоциацию от Республики 
Коми? Какие республиканские проек-
ты могут получить сопровождение?

– В первую очередь, это главный инф-
раструктурный проект межрегионально-
го значения – строительство железно-
дорожной магистрали «Белкомур». Это 
направление призвано соединить Урал 
и порты Северо-Запада. Сегодня ком-
пания «Белкомур» уже является участ-
ником новосозданной Ассоциации. Она 
зарегистрирована в Коми, и республика 
же является основным акционером этой 
компании. 

Каждая крупная компания, обдумывая 
решение о включении в это партнерство, 
будет задаваться вопросом: а что нам даст 
это участие? И задача глав регионов, как 
членов наблюдательного совета, разъяс-
нять бизнесу тот положительный эффект, 
который может быть получен ими от учас-
тия в стратегическом партнерстве. Мы 
абсолютно не боимся, что в результате 
работы новой организации, ее расшире-
ния, будут дополнительно открываться 
местные рынки. Я считаю, что это исклю-
чительно выгодно для регионов, потому 
что сегодня на Северо-Западе наблюдает-
ся как определенный кадровый дефицит, 
так и дефицит строительных мощностей. 
Это хорошо видно на примере дорожной 
отрасли: за 15 лет рынок подряда дорож-
ных работ пришел в упадок, и сегодня, 
имея на руках средства на плановые ремон-
ты, власти региона столкнулись с тем, что 
деньги не осваиваются, не хватает мощ-
ностей – техники, квалифицированных 
кадров. Поэтому я всецело выступаю за то, 
чтобы на рынок Коми приходили сторон-
ние организации – из других регионов или 
даже иностранные компании.

Вячеслав Гайзер: «Быть исключительно 
добывающим регионом нам не интересно»
За последние три года в Республике Коми было построено сразу несколько промышленных комплексов федерального 
уровня. О новом витке промышленного освоения европейского Севера России и развитии транспортной инфраструктуры  
корреспонденту «Строительного Еженедельника» Михаилу Немировскому рассказал глава региона Вячеслав Гайзер.
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Я всецело выступаю за то, чтобы 
на рынок Коми приходили сторонние 
организации – из других регионов или 
даже иностранные компании

цифра

9 млрд рублей
выделено Республикой Коми в 2012 году 
на решение транспортных проблем



Проект концепции был представ-
лен главным специалистом Управления 
профессионального образования 
НОСТРОЙ Владиславом Кришталем на 
заседании Комитета по развитию систе-
мы подготовки рабочих кадров. После 
обсуждения представленной информации 
Комитет единогласно утвердил Проект. 

Председатель Комитета Михаил Воловик 
предложил до 5 декабря определить пере-
чень учебных заведений, заинтересован-
ных в получении статуса ресурсных цен-
тров, а также организовать сбор и предо-
ставление в Комитет по развитию системы 
подготовки рабочих кадров НОСТРОЙ 
документов, необходимых для аккредита-
ции указанных учебных заведений в качес-
тве ресурсных центров. 

Кроме того, было принято решение 
поручить заместителю председателя 
Комитета Николаю Маркину совместно 
с Аппаратом НОСТРОЙ утвердить поря-
док софинансирования ресурсных центров 
Национальным объединением строителей.  

Игорь Карноух, член Комитета, рас-
сказал о схеме работы по формированию 
профессиональных стандартов рабочих 
строительных профессий. Документ был 
одобрен большинством голосов. 

Михаил Воловик предложил опре-
делить для первоочередной разработки 
профессиональные стандарты по профес-
сиям каменщика, бетонщика, арматурщи-
ка, сварщика и кровельщика. В качестве 
разработчика профессиональных стан-
дартов рабочих строительных профессий 
был утвержден Научно-исследователь-
ский институт труда и социального стра-

хования (ФГБУ «НИИ ТСС Минтруда 
России»). 

Заместитель председателя Комитета 
Николай Маркин предложил внести в дан-
ный договор пункт № 6, где будет обозна-
чена просьба к ФГБУ «НИИ ТСС Минтруда 
России» о представлении технического 
задания с обоснованием стоимости про-
фессиональных стандартов.

В свою очередь,  Максим Комаров, 
представитель Агентства стратегических 
инициатив, заявил о готовности Агентства 
выделить специалистов, которые окажут 

методологическую помощь в данном воп-
росе на безвозмездной основе. 

Иван Давыдов, первый заместитель 
председателя комитета, предложил обра-
титься в Комитет Государственной Думы 
по земельным отношениям и строительс-
тву с предложением о создании на площад-
ке этого законодательного органа рабочей 
группы по разработке профессиональных 
стандартов рабочих строительных профес-
сий. В связи с этим было решено подгото-
вить проект обращения в Комитет ГД по 
строительству и земельным отношениям.

ностройСтроительный Еженедельник  45 (537) 19 11 2012 7

мнение

Борис Буданов, 
вице-президент 
Федерации 
образования 
строителей:

– Ресурсные центры уже созда-
ны внутри системы профобра-

зования. Создавать их еще раз нет 
смысла. Другое дело, нужно прове-
рить их соответствие современным 
образовательным программам и тех-
нологиям, то есть провести сертифи-
кацию. Эта работа как раз и возложе-
на на общественные и саморегулиру-
емые организации. НОСТРОЙ может 
разработать требования к этим учеб-
ным ресурсным центрам, которые 
делаются по одной или нескольким 
профильным специальностям и ори-
ентированы на повышение квали-
фикации, дополнительное образова-
ние и так далее. Создать ресурсный 
центр, соблюдая все технические, 
технологические и учебные требова-
ния, – дорогое удовольствие. Самый 
актуальный вариант – это государс-
твенно-частное партнерство. Если 
ресурсные центры частично будут 
финансироваться НОСТРОЙ, то это 
расширит их возможности.

НОСТРОЙ повысит квалификацию кадров в регионах
Екатерина Костина / НОСТРОЙ утвердил проект концепции по созданию ресурсных центров. По мнению представителей 
Национального объединения, это поможет активизировать систему подготовки рабочих кадров в регионах. 

Профессия каменщика станет одной из первых рабочих строительных 
специальностей, по которой будут разработаны профессиональные стандарты
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При рассмотрении вопроса «Об избра-
нии вице-президентов НОП» президент 
национального объединения проектиров-
щиков Михаил Посохин в соответствии 
с Уставом НОП представил членам Совета 
предложение по переизбранию вице-пре-
зидентов.

Первая часть предложения включала 
в себя позицию о количестве вице-прези-
дентов. Совету было предложено избрать 
четырех вице-президентов (в прежнем 
составе руководства НОП из членов Совета 
было избрано 8 вице-президентов). Совет 
поддержал это решение. 

После обсуждения представленных кан-
дидатур из числа членов Совета обнов-
ленного съездом состава решением Совета 
вице-президентами НОП были избраны: 

Алексей Воронцов, председатель правле-
ния НП «Гильдия архитекторов и проек-
тировщиков (СРО)» (Москва), Владимир 
Константинов, генеральный директор 
НП «Межрегиональное объединение 
проектировщиков (СРО)» (Саратов), 
Алексей Сорокин, директор партнерства 
НКСП «Региональное проектное объеди-
нение» (Санкт-Петербург), Александр 
Халимовский, президент НП «Совет 
Проектировщиков» (Москва).

Рассмотрев вопрос о полномочиях вице-
президентов, Совет поддержал предложе-
ние Михаила Посохина о том, чтобы они 
взяли под свою ответственность наряду 
с координаторами работу НОП в опре-
деленных округах. С учетом этого Совет 
решил, что Владимир Константинов будет 
курировать работу НОП в Приволжском, 
Южном, Северо-Кавказском и Уральском 

округах. Наряду с этим он будет руко-
водить работой коллегии координаторов 
НОП по федеральным округам и городу 
Москве. Вице-президент Алексей Сорокин 
возьмет на себя ответственность за Северо-
Западный, Сибирский и Дальневосточный 
округа, Александр Халимовский – за 
Центральный федеральный округ и город 
Москву. Было принято решение, что 
Алексей Воронцов будет представлять 
НОП в Союзе архитекторов России и НП 
«Национальная архитектурная палата».

Кроме того, в структуре НОП, кото-
рую утвердил Совет, предусмотрено, 
что представителем Национального 

объединения проектировщиков в орга-
нах федеральной власти станет бывший 
вице-президент НОП – президент НП 
«ГрадСтройПроект» Анвар Шамузафаров.

Совет НОП также решил, что член Совета 
исполнительный директор НП «Объе-
динение проектировщиков Владимирской 
области» Борис Генералов по-прежнему 
будет возглавлять постоянно действующую 
междисциплинарную рабочую группу.

При рассмотрении вопроса «О структуре 
Национального объединения проектиров-
щиков» Совет по представлению Михаила 
Посохина утвердил штатное расписание 
Аппарата Объединения.

Также на заседании Совета НОП был 
утвержден перечень отраслевых комите-
тов, назначены их председатели и курато-
ры из числа вице-президентов. В соответс-
твии с принятым решением Совета НОП 
утверждена структура Национального объ-
единения проектировщиков, изменения 
в которой могут быть внесены по резуль-
татам предстоящих согласительных проце-
дур. В результате вице-президент Алексей 
Сорокин стал куратором Комитета по раз-
работке нормативно-технической докумен-
тации для линейных объектов, Комитета по 
разработке нормативно-технической доку-
ментации для объектов промышленного 
и гражданского назначения, Комитета по 
разработке нормативно-технической доку-
ментации для технологического проекти-
рования объектов промышленного и граж-
данского назначения, Комитета по экспер-
тизе и ценообразованию. Вице-президент 
Алексей Воронцов будет курировать рабо-
ту Комитета по разработке профессиональ-
ных стандартов и документации в облас-
ти образования и аттестации, Комитета 
архитектурно-градостроительной деятель-
ности и работе с общественными орга-
низациями. Вице-президент Владимир 
Константинов в ответе за Комитет по 
разработке законодательных инициатив 
и правовому обеспечению деятельности 
СРО, Комитет по обеспечению междуна-
родного сотрудничества. Вице-президент 
Александр Халимовский ответственен за 
деятельность Комитета по развитию тен-
дерных процедур, Комитет по страхованию 
и финансовым рискам, Комитет по инфор-
мационному обеспечению.

Максим Шумов / На минув-
шей неделе состоялась 
7-я практическая конфе-
ренция «Развитие строи-
тельного комплекса Санкт-
Петербурга и Ленинградской 
области». Участники 
конференции, организован-
ной Союзом строительных 
объединений и организа-
ций, сошлись на мнении 
о важности развития инс-
титута саморегулирования 
для строительной отрасли, 
а также выказали оптимизм 
относительно сотрудничест-
ва Петербурга и области. 

От имени заместителя предсе-
дателя Комитета по земельным 
отношениям и строительству, 
депутата Госдумы РФ Сергея 
Петрова, выступил заместитель 
координатора НОСТРОЙ по 
СЗФО Павел Созинов. Эксперт 
отметил, что перед строитель-
ной отраслью по-прежнему 
стоит ряд важнейших воп-
росов, которые предстоит 
решать в самое ближайшее 
время. Во-первых, это осозна-
ние эффективности и места 
института саморегулирования, 
осмысление новых замеча-
ний и предложений, которое 
строительное сообщество 

поставило перед руководс-
твом НОСТРОЙ. «Сегодня 
в саморегулировании нет той 
вертикали, которая позволила 
бы оперативно доводить до 
аппарата объединения настро-
ения и идеи представителей 
профессионального сооб-
щества в регионах», — под-
черкнул господин Созинов. 
Во-вторых, он отметил, что 
сейчас в Госдуме рассматрива-
ется ряд инициатив, которые 
напрямую коснутся строителей. 
Например, законопроект об 
обязательном нотариате сде-
лок – введение обязательной 
процедуры нотариального 
заверения на сегодняшний 
день кажется излишней, обре-
менительной мерой. В итоге 
такая инициатива приведет 
к удорожанию квадратного 
метра, к такому же удорожанию 
ведет и законопроект об обя-
зательном перечне работ для 
застройщика по строительству 
инженерной и транспортной 
инфраструктуры. Кроме того, 
нужно разобраться с задачей 
использования компенсаци-
онных фондов СРО. Но разо-
браться так, чтобы не потерять 
ту «подушку» для страхования 
рисков членов саморегулируе-
мых организаций. 

С приветственным словом от 
президента Национального 
объединения проектиров-
щиков Михаила Посохина 
выступил руководитель аппа-
рата  НОП Антон Мороз. Он 
отметил, что результаты съезда 
проектировщиков наглядно 
продемонстрировали, что 
НОП является одним из самых 

живых, активных национальных 
объединений. Эксперт призвал 
всех собравшихся ознакомиться 
с новой структурой руководства 
объединения и активнее вклю-
чаться в его работу. 
О планах по развитию 
строительного комплекса 
Ленинградской области расска-
зал председатель Комитета по 
строительству правительства 
области Николай Крутов. Он 
отметил, что в строительном 
плане два региона поддержи-
вают очень тесные отношения, 
которые, благодаря созданию 

координационного совета 
в сфере социально-экономи-
ческого развития регионов, 
выйдут на новый уровень. 
Сегодня многие строительные 
компании Петербурга идут 
в соседний регион, но и облас-
тные организации находят 
работу в городской черте. 
Господин Крутов также сооб-
щил, что в 2012 году в области 
ожидается ввод 1,2 млн квад-
ратных метров жилья, в работе  
находится порядка 240 объек-
тов жилищного строительства 

примерно на 2,5 млн квадрат-
ных метров. 
С докладом о роли обществен-
ных объединений и организа-
ций в развитии строительного 
комплекса выступил испол-
нительный директор ССОО, 
вице-президент Российского 
Союза строителей по СЗФО 
Олег Бритов. Он отметил, что 
все 10 лет своей работы Союз 
является центром координа-
ции деятельности в сфере 
строительства. Главным итогом 
работы Союза стало создание 
цельной системы взаимодей-

ствия бизнеса и власти в рам-
ках работы общественных 
организаций. Союз не только 
формулирует консолидирован-
ную точку зрения строителей 
и защищает их профессиональ-
ные интересы, но и находится 
в тесном контакте с руководи-
телями профильных комите-
тов Смольного – КУГИ, КРТИ, 
КГИОП, КГА, Комитетом по 
строительству. Создание Союза 
позволило объединить потен-
циал наиболее перспективных 
общественных организаций, 

наладить контакты с коллегами 
из Ленинградской области. 
Олег Бритов отметил, что 
Петербург, по большому счету, 
стоял у истоков системы само-
регулирования. Петербургские 
руководители строительных 
объединений и ассоциаций 
стали инициаторами первых 
городских саморегулируемых 
организаций, и сейчас они 
успешно работают.  Для коор-
динации процесса развития 
саморегулирования по инициа-
тиве президента Союза в горо-
де был основан Общественный 

совет по СРО. В рамках этой 
организации были созданы 
координационные советы по 
страхованию, консалтинговой 
сертификации, по кадровому 
вопросу, по вопросу орга-
низации деятельности СРО. 
В общем и целом, по мнению 
господина Бритова, несмотря 
на целый ряд ключевых вопро-
сов, которые предстоит решать 
Совету, институт саморегулиро-
вания в Петербурге состоялся, 
и деятельность общественных 
организаций можно считать 
успешной. 
В рамках конференции был 
поднят ряд актуальных вопро-
сов функционирования отрас-
ли, ее перспективного разви-
тия. Резолюция конференции 
будет передана в органы 
власти Санкт-Петербурга 
и Ленинградской области, 
и точка зрения представите-
лей строительного комплекса 
на современную ситуацию 
в комплексе будет услышана.

Дела союзные

Переизбраны вице-президенты НОП
Екатерина Костина / На заседании Совета Национального объединения проектировщиков, которое состоялось 
первый раз после VII Всероссийского съезда НОП, были переизбраны вице-президенты объединения и определены 
их полномочия. В результате количество вице-президентов сократилось с восьми до четырех. 

Совет НОП решил, что вице-президенты объединения наряду 
с координаторами возьмут под свою ответственность работу НОП в округах

Главным итогом работы Союза стало 
создание цельной системы взаимодей ствия 
бизнеса и власти в рамках работы 
общественных организаций

1,2 млн
квадратных метров 
жилья будет вве-
дено в 2012 году 
в Ленобласти

цифра
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Энергетика и инженерная 
инфраструктура

Энергетика и инженерная 
инфраструктура

– Феликс Владимирович, расскажи-
те о планах ГУП «Водоканал Санкт-
Петербурга» на 2013 год?

 – Для «Водоканала» 2013 год будет 
особенным. Мы завершаем самый мас-
штабный экологический проект послед-
них десятилетий – строительство Главного 
канализационного коллектора северной 
части Петербурга. Это комплекс сложней-
ших инженерных сооружений: два тоннеля 
длиной 12,2 км и диаметром 4 м, проло-
женные под землей на глубине 40-90 м, 
несколько десятков шахт разного диамет-
ра, километры соединительных микротон-
нелей. Плюс – уникальный узел регулиро-
вания стоков: насосная станция, располо-
женная в шахте глубиной 90 м и диаметром 
24 м. Узел регулирования стоков нужен, 
чтобы в будущем управлять скоростями 
движения сточных вод по коллектору и не 
допускать его заиливания. Благодаря кол-
лектору мы с 2008 года ликвидировали 
уже свыше шестидесяти прямых выпус-
ков сточных вод, тем самым избавив Неву 
более чем от 80 млн кубометров неочи-
щенных стоков в год. Петербург с июня 
2011 года полностью выполняет рекомен-
дации Хельсинкской комиссии по защите 
Балтийского моря, которые определяют 
предельное содержание в сбрасываемых 
стоках фосфора и азота. В ближайшее 
время мы завершим предпоследний этап 
строительства коллектора и ликвидиру-
ем еще 5 прямых выпусков общим объ-
емом 28 тыс. куб. м сточных вод в сутки, 
а это – около 10 млн куб. м стоков в год. 
Это позволит нам очищать уже 97% сточ-
ных вод города. В 2013 году, полностью 
завершив строительство Главного коллек-
тора, мы будем очищать 98,4% сточных 
вод. Это очень высокий показатель для 
мегаполисов.

 
– В одном из интервью вы заявляли, 

что в ближайшие годы «Водоканал» 
планирует решить проблемы устарев-
ших труб. Как продвигается эта про-
грамма?

– Протяженность водопроводной сети 
в Петербурге – около 6,7 тыс. км. Мы счи-
таем, что ежегодно необходимо проводить 
реконструкцию не менее 200-250 км сетей. 
И хотя в 2012 году нами будут выполне-
ны работы на 136 км сети, в дальнейшем 
темпы мы намерены наращивать. Кроме 
того, за десять лет нам предстоит пол-
ностью поменять всю запорно-регулиру-
ющую арматуру. И сегодня необходимо 
проводить замену порядка 7 тыс. единиц 
арматуры в год. По замене пожарных гид-
рантов мы ставим перед собой еще более 
жесткую по срокам задачу – выполнить 
эту работу нам необходимо к 2018 году. 
Решение этой задачи значительно облег-
чает то, что сегодня в Петербурге создано 

производство арматуры, которая полно-
стью конкурентоспособна по отношению 
к зарубежным аналогам. 

 
– Председатель правления Феде-

ральной сетевой компании Олег 
Бударгин в октябре заявил о том, что 
не исключает отмены платы за техно-
логическое подключение к электросе-
тям. Возможен ли отказ от взимания 
платы за техприсоединение со стороны 
«Водоканала»?

 – На мой взгляд, сегодняшнюю схему 
взимания платы, когда стоимость форми-
руется как тариф за подключение, умно-
женный на количество кубов, вряд ли 
можно назвать оптимальной. Она обезли-
чена, она носит абстрагированный харак-
тер. Организации, желающие подключить-
ся к сетям «Водоканала», не понимают, 
куда идут деньги, которые они платят. Я бы 
предложил рассмотреть другой вариант – 
адресной, индивидуальной работы с каж-
дым заказчиком. Хочет компания присо-
единиться – мы им показываем, что для 
этого нужно сделать, какие сети построить. 
Объясняем, сколько это будет стоить, и из 
чего эти затраты складываются. И у орга-
низации должен быть выбор – платить 
за это «Водоканалу», тогда мы сами про-
водим все необходимые работы, или все 
делать самостоятельно. Но в этом случае 
Водоканал, конечно же, должен осущест-
влять технадзор за проводимыми рабо-
тами, ведь в дальнейшем эксплуатиро-
вать новые сети все равно будем мы. 
Одновременно необходимо предус-
мотреть определенную долю отчис-
лений на специальный счет, где будут 
аккумулироваться средства на разви-
тие мощностей как водопроводных 
станций, так и канализацион-
ных очистных соору-
жений. Я считаю, 
что такая схема – 
более прозрачна 
и понятна заказ-
чикам, чем 
нынешняя. Но 
по собственной 
и н и ц и а т и в е 
«Водоканал» 
не может изме-
нить систе-
му взимания 
платы за под-
к л ю ч е н и я . 
Это долж-
но решать-
ся законо-
д а т е л ь н о . 
Сегодня есть 
тарифы на под-
ключение, они 
установлены 

Комитетом по тарифам Санкт-Петербурга, 
и мы по ним работаем.

  – Планирует ли «Водоканал» сокра-
щать сроки подключения к сетям?

– Процесс подключения состоит из 
нескольких этапов. Вначале готовят-
ся технические условия подключения. 
Затем готовится и подписывается дого-
вор, в котором содержатся условия под-
ключения. И затем – собственно работы 
по подключению. Мы значительно сокра-
тили срок оформления техусловий: если 
по законодательству на это отводится 
14 рабочих дней, мы стараемся сделать за 
два рабочих дня – с момента предоставле-
ния заказчиком запроса и необходимого 
комплекта документов. Также уменьшены 
сроки подготовки и подписания проекта 
договора о подключении – по законода-
тельству это необходимо сделать в тече-
ние 30 дней, мы говорим о пяти рабо-
чих днях с момента получения заявления 
о подключении и необходимого комплек-
та документов. Что касается собственно 
подключения, здесь все зависит от скоро-
сти разработки проекта, его экспертизы, 
а также сложности тех работ, которые 
необходимо выполнить.

 
– С основными, 
« г л о б а л ь н ы -

ми» стройка-
ми очистных 
с о о р у ж е н и й 
« В о д о к а н а л » 
уже практичес-
ки закончил. 
Какие новые 

цели у предпри-
ятия теперь?
– Я не согласен 

с вашим утверж-
д е н и е м , 

что с основными проектами мы закон-
чили. Нам необходимо еще очень многое 
сделать. В частности, в ближайшие годы 
будет проведена реконструкция основных 
водопроводных станций города – Главной, 
Северной и Колпинской, со строительс-
твом новых блоков водоподготовки. Нам 
предстоит масштабная реконструкция 
Колпинских и Понтонных канализацион-
ных очистных сооружений – с расширени-
ем их производительности. Нам необхо-
димо ликвидировать оставшиеся прямые 
выпуски сточных вод в городе, для чего, 
в частности, построить Охтинский коллек-
тор. Он, кстати, нужен и для того, чтобы 
обеспечивать услугами канализования 
активно развивающиеся северные облас-
тные территории на границе с городом. 
Вообще, работа с областью, обеспечение 
прилегающих к городу территорий новой 
застройки услугами водоснабжения и кана-
лизования уже сегодня становится важным 
направлением работы «Водоканала». Мы 
продолжаем строительство стационарных 
снегоплавильных пунктов. Это – эколо-
гичный и энергосберегающий способ ути-
лизации снега: снег, попадая в подземные 
снегоплавильные камеры, тает под воз-
действием теплых сточных вод, и обра-
зовавшаяся смесь талых и сточных вод 
отправляется по коллекторам на канали-
зационные очистные сооружения, где про-
ходит очистку. В этом году мы запускаем 
работу семи таких пунктов. Нам пред-
стоит осуществить масштабные проекты 
по созданию системы управления водо-
снабжением. Эта работа включает замену 
насосного оборудования на энергоэффек-
тивное; установку на сетях «диктующих» 
точек, по показаниям которых в автома-
тическом режиме корректируются режи-
мы работы насосов; установку у абонентов 
приборов измерения объемов воды с пере-
дачей данных в режиме онлайн; установку 
на всем пути транспортировки воды при-
боров контроля качества. Сейчас такой 
проект завершается в масштабах Южной 
зоны города, это территория с населением 
1,5 млн человек, и, по нашим оценкам, 
в результате мы получим как значитель-
ную экономию энергопотребления, так 
и сокращение числа по вреждений на сетях. 
В ближайшие годы мы хотим войти в число 
лучших водоканалов мира. И я уверен, что 
эта задача – абсолютно реальная.

интервью

Феликс Кармазинов: 
«Сегодняшнюю схему взимания платы за техприсоединение 
вряд ли можно назвать оптимальной»
Генеральный директор ГУП «Водоканал Санкт–Петербурга» Феликс Кармазинов рассказал в интервью корреспонденту 
газеты «Строительный Еженедельник» Антонине Асановой о том, как изменить формирование тарифов за подключение 
к сетям, и заверил, что предприятие готово тянуть сети в область.

цифра

200-250 км
сетей планирует реконструировать 
«Водоканал» ежегодно
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Кристина Наумова / Рынок 
систем теплоизоляции фаса-
дов продолжает демонс-
трировать рост, но уже не 
столь стремительный, как 
в 2011 году. По мнению 
аналитиков, в ближайшее 
время наибольшая доля 
спроса на теплоизоляцию 
будет удовлетворена, и про-
изойдет падение темпов 
роста рынка. 

По данным экспертов, объем 
российского рынка систем 
теплоизоляции фасадов 
в прошлом году вырос на 26% 
по сравнению с 2010 годом 
и составил 15,4 тыс. кв. м. 
Рынок Петербурга по итогам 
прошлого года составил 
1,6 тыс. кв. м. Большинство 
работ по теплоизоляции фаса-
дов в Петербурге приходится 
на новые здания, частные 
загородные дома, коттеджные 
поселки, а также на ремонт 
и реконструкцию домов. 
Владимир Спарак, замести-
тель генерального директора 
АН «АРИН», напоминает, 

что теплоизоляция внешних 
стен (фасадов) производится 
в обязательном порядке. Без 
использования специальных 
теплоизоляционных матери-
алов и технологий толщина 
стен в объектах, предназна-
ченных для проживания или 
пребывания человека, долж-
на быть минимум в 5-7 кир-
пичей. 
Дарья Пичугина, аналитик 
«Инвесткафе», прогнозирует 
в ближайшее время рост объ-
емов производства и появле-
ние новых производителей. 
Впрочем, по ее мнению, этот 
период продлится недолго. 
«Как только все дома в городе 
получат теплоизоляцию, на 
какое-то время необходимость 
в продукте пропадет. В таком 
случае на рынке останутся 
только наиболее сильные 
поставщики с диверсифици-
рованным производством», – 
рассуждает эксперт. 
Чаще всего применяются  лег-
кие и тяжелые штукатурные 
системы утепления фасадов, 
системы с колодцевой клад-

кой и трехслойные системы, 
а также вентилируемые конс-
трукции фасадов. 
В строительно-торговой ком-
пании «Стандарт» рассказы-
вают, что легкие штукатурные 
системы утепления фасадов 
представляют собой много-
слойную конструкцию из поли-
мерцементного клея, тепло-
изоляции, полимерцементного 
слоя и отделочного покрытия. 
При системе тяжелого типа 
утепляются фасады с подвиж-
ными элементами крепления 
теплоизоляции и штукатур-
ным слоем 20-30 мм. Эти два 
способа довольно популярны 
в Петербурге и Ленобласти, 
что объясняется их относи-
тельно невысокой ценой. 
Кроме того, эти системы пред-
полагают возможность деко-
рирования фасадов, отмечает 
собеседник «Строительного 
Еженедельника» из компа-
нии ТСК.
В компании PAROC добавляют, 
что к утеплителям, применяе-
мым в штукатурных системах, 
предъявляются высокие требо-

вания. Во-первых, они должны 
обладать паропроницаемос-
тью, не задерживать и не 
накапливать влагу в своем 
объеме. Во-вторых, утепли-
тель должен быть прочным. 
В-третьих, составы штукатур-
ной системы должны прочно 
и равномерно укладываться на 
поверхность теплоизоляции.
В фасадных системах с колод-
цевой кладкой утеплитель 
располагается внутри ограж-
дающих конструкций. Таким 
образом, первый слой – несу-
щая стена, второй слой – утеп-
литель, третий слой – это кера-
мический, силикатный или 
клинкерный кирпич, поясняют 
в  строительно-торговой ком-
пании «Стандарт». 
Вентилируемый фасад состоит 
из слоя утеплителя, примыкаю-
щего к несущей стене, пароизо-
ляции, крепежной подсистемы 
и декоративной наружной 
части. Система вентилируемых 
фасадов в сравнении с другими 
системами теплоизоляции тре-
бует больших затрат.   
По данным исполнитель-
ного директора компании 
«Строительная информация» 
Натальи Скороходовой, 
в 2011 году в России было 
смонтировано около 15,5 млн 
кв. м наружных систем теп-

лоизоляции штукатурного 
типа и около 12,4 млн кв. м 
навесных систем с воздушным 
зазором. В прошлом году, по 
ее словам, ситуация в двух 
сегментах рынка (вентилиру-
емых фасадов и систем тепло-
изоляции штукатурного типа) 
сильно различалась. Объемы 
монтажа штукатурных систем 
теплоизоляции фасадов 
выросли очень существенно 
(+26% в 2011 году), в то время 
как в сегменте вентилируемых 
фасадов увеличения объемов 
не произошло. 
По оценкам Натальи 
Скороходовой, на начало 
2012 года в России была 
представлена продукция 
более 60 отечественных 
производителей и не менее 
20 иностранных производите-
лей теплоизоляционных мате-
риалов из минеральной ваты 
и стекловаты, вспененного 
и экструдированного пено-
полистирола. Минеральная 
вата представляет собой 
волокнистый теплоизоляци-
онный материал, производи-
мый из минерального сырья. 
Пенополистирол — легкий 
газонаполненный материал на 
основе полистирола.
Крупнейшими производителя-
ми теплоизоляционных мате-

риалов, по оценкам участни-
ков рынка, являются Rockwool, 
«ТехноНиколь», холдинг 
«Фирма Энергозащита», 
«Кнауф Инсулейшн» 
и «Кнауф-Пенопласт», 
«Пеноплэкс» и «Урса-
Евразия». У этих производи-
телей на территории России 
22 завода общей мощностью 
порядка 54 млн куб. м. В про-
шлом году, по данным госпо-
жи Скороходовой, российские 
предприятия произвели 
41 млн куб. м. 
Основной объем потребления 
приходится на отечественную 
продукцию. В 2011 году доля 
импорта составляла не более 
8%. В основном в Россию 
привозят базальтовую вату, 
в то время как пенополисти-
рол практически не импор-
тируется. 

Тепло анфас

цифра

на 26%
вырос объем россий-
ского рынка систем 
теплоизоляции фасадов 
в 2011 году
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В 2013-2017 годах ГУП «ТЭК Санкт-
Петербурга» должно будет заменить 
более 242 км внутриквартальных тепло-
вых сетей, используя современные гибкие 
трубы – полимерные или из нержавеющей 
стали. Такую программу в конце октяб-
ря утвердило правительство Петербурга. 
На эти цели из бюджета города будет 
выделено 2,9 млрд рублей. Наибольший 
объем финансирования предусмотрен на 
2014 год – 927,1 млн рублей.

Еще 75,4 км таких труб на основа-
нии инвестиционной программы на 
2013-2017 годы планирует уложить ОАО 
«Теплосеть Санкт-Петербурга», сообщают 
в пресс-службе компании. Тогда как ООО 
«Петербургтеплоэнерго» при реконструкции 
систем теплоснабжения уже перешло исклю-
чительно на трубопроводы из некоррозион-
ных материалов, рассказали в компании.

Речь идет о гибких трубах диаметром до 
225 мм, редко – до 300 мм из нержавеющей 
стали или полиэтилена с наружным тепло-
изоляционным слоем и защитной гидроизо-
лирующей оболочкой, оснащенных систе-
мой оперативного дистанционного контро-
ля. Они поставляются цельными отрезками 
до 700-1100 м в бухтах и соединяются друг 
с другом фитингами. Выдерживают давле-
ние до 1-1,6 МПа, в зависимости от матери-
ала, и температуру – до 95-160°С.

В ГУП «ТЭК» рассматривают примене-
ние технологий всего двух производите-
лей – московского завода «Полимертепло», 
производящего гибкие трубы из сшитого 
полиэтилена «Изопрофлекс-А» и трубы из 
нержавеющей стали системы «Касафлекс», 
а также петербургского «Изосталь», 
запущенного в 2008 году ГК «Сто тре-
тий трест». Последний также произво-
дит гибкие трубы двух систем: стальных 
«Стилфлекс» и пластиковых «Пластфлекс». 
При этом на российском рынке существует 
и третий игрок – производственное объ-
единение «Твэл» с заводами в Петербурге 

и Тобольске, производящее трубы из сши-
того пластика по системе «Изопэкс».

«Иностранные игроки на рынке также 
есть – например, Rehau или Thermaflex, – 
но их продукция или не адаптирована для 
российских условий эксплуатации или 
стоит на порядок дороже, – говорит менед-
жер по продажам ООО «Изосталь» Павел 
Записоцкий. – Стоимость труб отечествен-
ного производства варьируется в пределах 
5-10%».

Новые трубы позволят сэкономить более 
25% эксплуатационных расходов, доложил 
на заседании правительства глава Комитета 
по энергетике Владислав Петров. Благодаря 
этому затраты на их прокладку должны оку-
питься в течение 9 лет – до 2026 года. Кроме 
того, срок службы новых труб составляет 
50 лет, что в два раза выше, чем у исполь-
зующихся сейчас. А затраты на их проклад-

ку – гораздо ниже за счет отсутствия необхо-
димости в сварке и установке неподвижных 
опор, компенсаторов и других технологи-
ческих отличий, объяснил глава комитета. 
В итоге коэффициент удорожания реконс-
трукции тепловых сетей при использовании 
таких труб будет равен 1,3.

Себестоимость таких гибких труб выше 
в два раза, подтверждает Анатолий Ярема, 
генеральный директор ООО «УНР-524 
Полимертепло», дочерней компании мос-
ковского завода «Полимертепло». Однако 
за счет скорости и легкости их укладки 
совокупное удорожание достигает 10-15%. 
Тогда как при учете срока эксплуатации 
такие трубы оказываются намного дешев-
ле, утверждает господин Ярема. При этом 
качество горячей воды, попадающей в дома 
через такие трубы, выше – в ней отсутству-
ют железо, цвет и запах.

Через 2-3 года стальные трубы диамет-
ром до 250 мм исчезнут с рынка, уверен 
Анатолий Ярема, их вытеснят трубопрово-
ды из полимеров. Его поддерживает Павел 
Записоцкий. Он даже более категоричен: 

«Власть начала повышать требования 
к экономичности систем, а значит, буду-
щее за децентрализацией теплоснабжения 
и безальтернативным переходом на плас-
тиковые трубы. То есть необходимость 
в магистральных стальных трубах большо-
го диаметра также неизбежно отпадет».

Это слишком оптимистичный прогноз, 
готовы поспорить дистрибьюторы сталь-
ных труб. «Российский бюджет сильно 
зависит от металлургической отрасли, 
поэтому в ближайшие 10-20 лет вряд ли 
произойдут какие-либо изменения, – уве-
рен руководитель отдела реализации ООО 
«Ленспецсталь» Алексей Юнка. – Я не 
вижу падения спроса». При этом в низком 
сроке эксплуатации стальных труб винова-
ты подрядные организации, зачастую укла-
дывающие трубы, уже бывшие в употреб-
лении, тогда как срок эксплуатации новых 
стальных труб также составляет до 50 лет, 
говорит господин Юнка.

В Петербурге новые технологии действи-
тельно внедряются не спеша. Согласно отче-
ту губернатора, в 2011 году в Северной сто-
лице отремонтировано и переложено 480 км 
тепловых сетей, из них ГУП «ТЭК» – более 
200 км, а трубы из коррозийно-стойких 
материалов составили только треть от этого 
объема сетей, то есть около 65 км. Всего на 
балансе ГУП «ТЭК СПб» находится 4,1 тыс. 
км теплосетей, «Теплосеть СПб» обслужи-
вает 2,5 тыс. км трубопроводов.

Антонина Асанова / Темпы 
внедрения коррозийно-
стойких трубопроводов из 
пластика и нержавеющей 
стали в Петербурге зна-
чительно отстают от мос-
ковских. Распространению 
новых технологий мешает 
косность мышления управ-
ляющих компаний и лобби 
ремонтных организаций, 
считают игроки рынка.

В Европе технологии изготов-
ления труб из сшитого поли-
этилена появились 15 лет 
назад. В начале 2000-х годов 
их начали осваивать москов-
ские компании. В 2008 году 
столичная МОЭК переложи-

ла уже 450 км теплосетей 
диаметром менее 200 мм, 
использовав трубы из сшито-
го полиэтилена. К 2013 году 
компания планировала уло-
жить еще почти 3 тыс. км гиб-
ких труб из гофрированной 
нержавеющей стали и сши-
того полиэтилена, но из-за 
нехватки средств была вынуж-
дена свернуть программу.
В Москве, начиная 
с 2001 года, проложено 
более 2 тыс. км трубоп-
роводов производства 
ГК «Полимертепло», сооб-
щают в пресс-службе группы. 
В результате аварийность 
снизилась до уровня ниже 
среднеевропейского, вдвое 

уменьшилась общая под-
питка тепловых систем, а за 
счет сокращения тепловых 
потерь у города появились 
дополнительные тепловые 
мощности для строящегося 
жилого фонда без создания 
новых источников генерации, 
добавляют в компании.
В Петербурге новые трубо-
проводы тоже внедряются, 
однако темпы сильно отстают. 
Гибкие трубопроводы начали 
укладываться в Северной 
столице с 2007 года. За это 
время ГК «Полимертепло» 
реализовала около 350 км 
таких труб. Объемы продаж 
еще одного производите-
ля – петербургского завода 

«Изосталь» – составляют 
около 50 км в год, и за два 
года его работы они вырос-
ли в два раза, рассказывает 
менеджер компании Павел 
Записоцкий. При этом за 
счет появления нового 
игрока цены на гибкие 
трубо проводы не только не 
повышаются, но и немного 
снижаются. Производители 
готовы делать значительные 
скидки, говорит господин 
Записоцкий.
«Компаниям невыгодно 
класть качественную трубу 
при минимальном обслу-
живании», – уверен Павел 
Записоцкий. «В Петербурге 
был только один случай про-
рыва трубы, и то – по причине 
механического поврежде-
ния», – говорит генеральный 
директор ООО «УНР-524 

Полимертепло» Анатолий 
Ярема. К тому же к появлению 
новых технологий зачастую не 
готовы и главы администра-
ций, управляющих, эксплуати-
рующих организаций, считают 
эксперты.
Тем не менее, спрос на такие 
трубы медленно растет. 
«Если еще пять лет назад 
объем продаж ограничивался 
8-10 км трубопроводов в год, 

теперь он возрос в 6-8 раз 
и достигает 60-70 км труб 
в год, – рассказывает 
Анатолий Ярема. – Гибкие 
предизолированные трубы 
из сшитого полиэтилена 
составляют 70% объема 
продаж компании, гофри-
рованные нержавеющие, 
для повышенного давления 
и температуры, – осталь-
ные 30%».

Косность мышления

мнение

Анатолий Ярема, генеральный директор 
ООО «УНР-524 Полимертепло»:

– Недостатки у гибких труб также есть – они 
чувствительны к неосторожному обращению. 

Их нельзя кидать в воду или сбрасывать с кузова, 
одним словом, они не антивандальные.

Гибкое решение для труб
Антонина Асанова / Петербургские теплосетевые компании со следующего года приступают к плановому внедрению 
гибких труб из пластика и нержавеющей стали. Эксперты полагают, что со временем пластиковые трубы займут 
значительную долю на рынке и вытеснят стальные из внутриквартальной разводки сетей. 

Новые трубы позволят сэкономить 
более 25% эксплуатационных 
расходов

цифра

317 км
сетей из пластика и нержавеющей стали 
в ближайшие 5 лет проложат «Теплосеть 
СПб» и ГУП «ТЭК СПб»
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– В Петербурге многие объекты 
недвижимости позиционируются как 
«зеленые» или экологичные. Почему-
то создается впечатление, что это 
больше маркетинговый ход.

– Вполне логичное впечатление. Рынок 
перенасыщен мероприятиями, посвящен-
ными гринбилдингу, энергоэффективности 
и экологии. Дискутируют на тему «зелено-
го» строительства абсолютно все крупные 
игроки бизнеса, а по факту проектов, соот-
ветствующих международным стандартам, 
всего 4. Приведу пример. Известен подход, 
при котором проект только регистрирует-
ся на официальных сайтах международных 
сертификационных систем. Это недорого, 
в системе LEED – 1200 USD, и не требует 
официальных подтверждений начала про-
ектирования или строительства, все остает-
ся на совести заявителя. Я ни в коем случае 
не хочу сказать, что в России нет качест-
венного энергоэффективного и экологич-
ного строительства. Несомненно, есть, и, 
более того, оно прогрессивно развивается. 
К примеру, если в 2011 году мы приступи-
ли к строительству и сертификации только 
двух проектов, то сейчас их пять. Ряд проек-
тов еще только походит к этапу строительс-
тва или сдачи в эксплуатацию. Несомненно, 
«зеленые» здания будут появляться, и грин-
билдинг примет более четкие очертания, 
но, естественно, с национальными особен-
ностями. 

– В России примеры сертифициро-
ванных по системе LEED и BREEAM 
зданий единичны. Заинтересованы ли 
наши девелоперы в получении этих 
сертификатов в принципе? 

– Рынок «зеленого» строительства 
в России пока не силен, и мы не умеем, 
точнее, только учимся продавать энерго-
эффективные и экологичные здания и тех-
нологии. 

Что касается необходимой реализации 
каких-либо сложных требований в LEED 
и BREEAM, то это изначально неверное 
понимание и, как правило, неправильная 
или слишком формальная работа с сис-
темами сертификации. В системе LEED 
более 80 рекомендаций. Для получения 

серебряного сертификата не нужно думать 
о вторичных источниках энергии или дру-
гих разоряющих мероприятиях. Системы 
сертификации тем и хороши, что можно 
выбрать, по каким параметрам собствен-
ник объекта хочет получить баллы, нет 
необходимости соответствовать всем кри-
териям. Можно оценить их строительную 
стоимость и, более того, применив мате-
матическое моделирование энергий, полу-
чить оценку влияния энергоэффективных 
решений на эксплуатационные затраты.

Сегодня сертификаты интересны, как 
правило, международным компаниям, 
тем, кто намерен эксплуатировать здание 
самостоятельно, промышленному сектору, 
ориентированному своей продукцией на 
Запад, владельцам бизнес-центров, рас-
считывающим на западных арендаторов, 
отельерам, объектам мирового, в частнос-
ти, спортивного назначения. 

– Сколько сегодня стоит получение 
сертификата?

– В системах LEED и BREEAM есть офи-
циальные платежи в ассоциации USGBC 
и BRE (организации, которые уполномоче-
ны выдавать сертификаты) соответствен-
но. Кроме небольшого регистрационного 
взноса, они зависят от функционального 
назначения объекта и его площади. 

Если взять LEED, то официальные плате-
жи в USGBC за сертификацию офиса пло-
щадью 10 тыс. кв. м на серебряный серти-
фикат составят около 7,2 тыс. USD, если 
не будет подаваться апелляция по спорным 
баллам. Кроме того, потребуется выполнить 
энергомоделирование, которое обойдет-
ся в 1,0-2,0 USD за 1 кв. м. Необходимо 
также организовать комиссинг (надзор за 
стройработами, аудит всех систем генерации 
и потребления ресурсов и систем управления 
в здании) и оплатить услуги профессиональ-
ного LEED-консультанта. Стоимость – пред-
мет переговоров, цена колеблется в зависи-
мости от условий договора, того, является ли 
эта компания иностранной, объема работ, 
ответственности генподрядчика и проекти-
ровщика на проекте, уровня сертификата. 
Если называть дельту – 10-30 USD кв. м. 
Таким образом, в среднем сертификация по 

LEED строящегося здания в сумме обойдет-
ся в среднем от 12 USD за 1 кв. м.

– И все же: зачем собственнику объ-
екта стремиться получить сертификат? 
Понятно, что речь идет об имидже, 
цивилизованности рынка. Но доста-
точно ли этих не совсем материальных 
аргументов для девелоперов? 

– Инвестор, конечно, не будет вклады-
ваться в «зеленое» здание из «миссионер-
ских» соображений сохранения природы. 
В Москве или Петербурге можно сэконо-
мить за счет снижения платежей на полу-
чение техусловий (ТУ) от монополистов за 
счет уменьшенных энергомощностей объ-
екта. Это неплохие деньги, которые пок-
роют энергомоделирование и затраты на 
услуги LEED-консультанта. В Петербурге 
при оплате ТУ нужно заплатить около 
30 тыс. рублей за 1 кВт электроэнергии. 
Сэкономив же 30% электропотребления на 
проекте в 10 тыс. кв. м, а это около 300 кВт, 
инвестор получает прибыль в 9 млн руб., 
или 280 тыс. USD. Если девелопер будет 
эксплуатировать здание, он сэкономит 
деньги на эксплуатации или получит впол-
не понятный срок окупаемости некоторых 
энергоэффективных решений.

– Сейчас много российских пред-
приятий предлагают различного рода 
«зеленые» разработки: солнечные 
батареи, светодиоды, утеплители и др. 
Есть ли на них спрос? 

– Конечно, есть. Солнечные батареи, 
кстати, не возглавляют список. Применение 
энергоэффективных технологий зависит 
от специфики объекта, его месторасполо-
жения, часов работы и других факторов. 
Важно смотреть на стоимость ресурсов. 
В России вырабатывать тепло из газа 
в котельной дешевле, чем применять теп-
ловой геотермальный насос, а на Западе, 
как правило, эта ситуация обратная, 
поэтому зеркально использовать 
западный опыт нельзя.

– Стоимость экологичных 
материалов значительно доро-
же или это все-таки стереотип?

– Больше стереотип. Стоимость немного 
выше из-за качественных характеристик. 
К примеру, напольное покрытие мармо-
леум более износостойкое, чем обычный 
линолеум, и, соответственно, долговечнее, 
не содержит вредных летучих органических 
соединений. Все решения – предмет грамот-
ного анализа, если материалы дорогостоя-
щие, они должны иметь логичный срок оку-
паемости и, конечно, не должны разорять.

– Произойдут ли, на ваш взгляд, 
в ближайшие несколько лет какие-то 
изменения в сфере «зеленого» стро-
ительства? Или у нас попросту нет 
необходимости экономить ресурсы? 

– Основные изменения будут обосно-
ваны высоким спросом на качественные 
жилые и коммерческие объекты и, как 
следствие, увеличение количества «зеле-
ных» сертифицированных зданий.

Необходимо ли в России экономить 
ресурсы? Никто не просит до аморальнос-
ти экономить электроэнергию и сидеть 
дома без света. Просто нужно рациональ-
но использовать энергоресурсы, и все 
будет хорошо. 

интервью

«Мы только учимся продавать 
энергоэффективные здания и технологии»
Для чего зданиям нужны «зеленые» сертификаты и во сколько девелоперам обходится их получение, корреспонденту 
«Строительного Еженедельника» Алле Новиковой рассказал Евгений Тесля, начальник отдела энергоэффективных 
и экологичных решений и технологий компании «БЮРО ТЕХНИКИ», ведущий эксперт ГУД по экологичности 
и энергоэффективности недвижимости.

ОФИЦИАЛЬНЫЙ
ИНФОРМАЦИОННЫЙ

ПАРТНЕР

ОФИЦИАЛЬНЫЙ
ИНТЕРНЕТ-
ПАРТНЕР Реклама
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Организаторы семинара совместно с пар-
тнерами из Германии и Швейцарии – пред-
ставителями фирм Meister-GruppeGmbH, 
MINOVACarboTechGmbH и BPA-GmbH – 
поставили себе цель ознакомить петербург-
ских проектировщиков с опытом гидроизо-
ляционных работ, которые ГК «ГЕОИЗОЛ» 
ведет уже более 15 лет. Слушателям был 
представлен алгоритм выбора современ-
ных гидроизоляционных материалов из 
нескольких сотен, предлагаемых сегодня 
строительным рынком. Татьяна Гюннер, 
главный технолог компании «ГЕОИЗОЛ», 
отметила, что универсальных гидроизо-
ляционных материалов не существует. 
Продвигающие «свой» продукт менеджеры 
торговых компаний приводят, разумеется, 
только их положительные характеристи-
ки и ничего не говорят об ограничени-
ях в их применении. «Предлагаемые на 
рынке материалы, в большинстве своем, 
качественные, и если применять их пра-
вильно, то проблем не возникает. Однако 
один и тот же материал в одном случае 
может прекрасно выполнять свои функции, 
а в другом, если не учесть условия эксплу-
атации сооружения, – быть совершенно 
неэффективным», – подчеркнула Татьяна 
Гюннер. Она обратила внимание проекти-
ровщиков на то, что, во-первых, надо пом-
нить о том, что гидроизоляция в проекте 
все-таки должна присутствовать. Во-вто-
рых, гидроизоляции необходимо уделять 
особое внимание, поскольку ее последую-
щий  ремонт или реконструкция обойдутся 
в несколько раз дороже ее первоначальной 
стоимости. И в-третьих, Татьяна Гюннер 
посоветовала при работе над проектом 
проконсультироваться по вопросам выбо-
ра современных материалов в специали-
зированных компаниях, одной из которых 
и является ГК «ГЕОИЗОЛ». «Советы мы 
даем бесплатно», – завершила свой доклад 
главный технолог.

К сожалению, многие российские, в том 
числе и петербургские, проектировщики 
при проектировании гидроизоляции до 
сих пор пользуются нормами 30-летней 
давности и часто применяют в проектах 
материалы, которые сегодня уже даже не 
производятся. «Сейчас наше строительное 
сообщество осознанно пришло к тому, что 
необходимы новые нормы, которые будут 
регламентировать те же самые работы, 
но уже с учетом современных техноло-
гий и материалов. Мы хотели поделиться 
с проектировщиками собственным опытом 
применения этих продуктов», – рассказал 
Николай Воробьев, генеральный директор 
ООО «ГЕОИЗОЛ Трейд». 

Основная идея семинара в том, что 
эффективная гидроизоляция – это комп-
лексная  гидроизоляция.

О сочетании различных материалов и тех-
нологий говорили и представитель Meister-
GruppeGmbH Андреас Лекебанд, и руководи-
тель компании BPA-GmbH Адриан Пфлигер. 
В «ГЕОИЗОЛ Трейд» с этим тезисом соли-
дарны. «Как правило, мы говорим о приме-
нении комплексных систем гидроизоляции, 
которые позволяют решать вопросы водо-
непроницаемости конструкций. Даже сегод-
ня на семинаре задавали вопросы о том, 
как мы относимся к тем или иным видам 
гидроизоляции. Отвечаю: положительно, но 
рекомендуем их рассматривать в необходи-
мых сочетаниях. Это как 2 степени защиты: 
одна позволяет вступить в борьбу с водой 
сразу, вторая  включается, если повреждена 
первая. Как правило, в сложных геологичес-

ких условиях нашего региона часто проис-
ходят непрогнозируемые процессы, которые 
приводят к нарушению целостности гидро-
изоляции, и, если изначально была смонти-
рована комплексная система защиты,  вклю-
чается 2-я степень защиты либо резервная 
защита, например, инжект-система. Тогда 
появляется возможность быстро и с неболь-
шими затратами восстановить целостность 
гидроизоляционного контура», – пояснил 
Николай Воробьев.

Некоторые участники семинара особо 
акцентировали внимание на механизации 
технологических процессов. Так, по словам 
Михаила Емельянова, заместителя генераль-
ного директора Центрального научно-иссле-
довательского института морского флота 
(ЦНИИМФ), впечатлила техника для рабо-
ты с инъекционными составами. «Раньше 
мы проектировали оборудование сами из-за 
его отсутствия на рынке. В то время нагне-
тающих насосов еще и не было. Помню, мы 
работали с финнами. У них был только один 
насос, который приводился в действие от 
электродрели. Сейчас я увидел целую линей-
ку насосов, с помощью которых можно осу-
ществлять эту работу», – сказал он.

Семинар прошел динамично: немецкие 
компаньоны «ГЕОИЗОЛ Трейда» стреми-
лись за минимальный временной проме-
жуток дать максимум информации о новых 
для российской стороны технологиях. «Мне 
очень понравилось, что здесь не было рек-
ламы. Мы услышали сравнительный ана-
лиз однотипных (похожих) материалов 
с раскрытием их достоинств и недостатков. 
В целом, считаю, польза от такого семинара 
большая. Надо продолжать контакты в этом 
направлении. Надо перевести информацию, 
представленную сегодня, на русский язык, 
выпустить буклеты, дать информацию для 
пользователей о том, как можно рациональ-
но применять различные гидроизоляцион-
ные материалы», – уверен заместитель гене-
рального директора ЦНИИМФа. Он также 
подчеркнул важность комплексного подхода 
к гидроизоляции в Петербурге. «У нас очень 
высокий уровень грунтовых вод. Когда про-
исходит сезонный подъем воды (я не говорю 
о наводнениях раз в 100 лет), Васильевский 
остров постоянно под угрозой затопле-
ния», – сказал Михаил Емельянов.

У слушателей отсутствовали сомнения 
в том, что у Германии есть чему поучиться 
в плане проектирования систем гидроизо-
ляции. «У нас экономят на всем, в том 
числе на гидроизоляции», «Заказчик, под-
рядчик сразу смотрят на стоимость. Все 
остальные критерии имеют второсте-

пенное значение», – говорили российс-
кие проектировщики. Со своей стороны 
Хайнрих Арнольд, представитель фирмы 
MINOVACarboTechGmbH, который вот 
уже 10 лет совместно с «ГЕОИЗОЛ Трейд» 
внедряет новые материалы на российском 
рынке, отметил, что понятие дороговиз-
ны – чисто российское. «В Германии тоже 
деньги считают, только никто не говорит 
«дорого». Оценивают, стоит это таких денег 
или не стоит», – сказал Хайнрих Арнольд. 
Он также высоко оценил потенциал петер-
бургского рынка с точки зрения продви-
жения гидроизоляционных материалов. 
По мнению господина Арнольда, здесь, 
как и в Москве, сосредоточены инвести-
ции. А с другой стороны, для сохранения 
зданий и сооружений многие годы практи-
чески ничего не делалось. «Надо реконс-
труировать множество сооружений и надо 
строить новые», – констатировал он. Россия 
в глазах немецких предпринимателей сегод-
ня – это рынок сбыта и возможностей. 
Здесь эффект от внедрения новых техноло-
гий намного быстрее и очевиднее, чем в той 
же Германии. Говоря словами Хайнриха 
Арнольда, здесь приятно работать.

По оценке генерального директора ООО 
«ГЕОИЗОЛ Трейд», петербургский рынок 
гидроизоляционных материалов также 
«однозначно растет». При этом увеличение 
спроса на материалы Николай Воробьев 
связывает в большой степени с обновлени-
ем законодательной базы. Позицию самого 
ООО «ГЕОИЗОЛ Трейд» он определяет как 
очень стабильную. «Мы стабильный пос-
тавщик гидроизоляционных материалов. 
Помимо этого, мы всегда рады сотрудни-
честву с проектирующими и строительны-
ми организациями. Компания «ГЕОИЗОЛ 
Трейд» не торговая, а инжиниринговая. Мы 
не стремимся  продать материал. Мы берем 
проблему, с которой столкнулась проектная  
или строительная организация, и вместе ее 
прорабатываем шаг за шагом, подбирая ком-
плексные решения и материалы к ним», – 
рассказал Николай Воробьев.

Гидроизоляция в Петербурге: 
минимум 2 уровня защиты
Представители более 30 профильных организаций приняли участие в семинаре с тематическим названием «Проектирование 
гидроизоляции подземной части зданий и сооружений», организованном компанией «ГЕОИЗОЛ Трейд».

ООО «ГЕОИЗОЛ Трейд»
Санкт-Петербург, 

П. С., Большой пр., д. 18 
(812) 600-22-40
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справка о компании

Инжиниринговая компания ООО «ГЕОИЗОЛ 
Трейд» входит в ГК «ГЕОИЗОЛ» – лидера петер-
бургского рынка гидроизоляционных техноло-
гий, действующего уже более 15 лет.
ООО «ГЕОИЗОЛ Трейд»: 
• предлагает профессиональное технологичес-
кое сопровождение в решении проблем уст-
ройства гидроизоляционных систем подземных 
сооружений;
• дает рекомендации по ремонту существующих 
и консультирует при проектировании новых 
сооружений;
• осуществляет шеф-надзор при проведении 
работ;
• поставляет только передовые европейские 
гидроизоляционные материалы, качество 
которых проверено на собственном опыте 
компании.

Основной идеей семинара было то, 
что эффективная гидроизоляция – 
это комплексная  гидроизоляция

Слушателям семинара представили алгоритм выбора современных 
гидроизоляционных материалов
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В последние годы сжигание отходов 
и производство из них электроэнер-
гии получают все большее признание. 
В 2011 году Япония сожгла 64% собран-
ных твердых бытовых отходов, Швеция, 
Дания, Швейцария, Люксембург – более 
половины. Всего в мире насчитывается 
порядка 2500 мусоросжигающих заводов, 
в том числе в Европе – около 400, во 
Франции – 86. Три года назад этими заво-
дами было произведено, помимо перера-
ботки отходов, 130 млрд кВт•ч электро-
энергии, что эквивалентно выработке ее на 
4,5 электростанциях, подобных ЛАЭС.

В настоящее время в мире наиболее 
широко используются две промышленные 
технологии мусоросжигания – в котлах 
на колосниковых решетках и в кипящем 
слое. По первой технологии сжигание про-
исходит при температуре до 900 градусов 
Цельсия, то есть в температурном диапа-
зоне образования диоксинов и фуранов. 
Получаемые при этом остатки в виде высо-
котоксичных золы и шлака требуют обяза-
тельного захоронения. Сжигание в кипя-
щем слое происходит при более высокой 
температуре – до 1100 градусов, что с вне-
сением различного вида добавок позволя-
ет более успешно решить задачу борьбы 
с диоксинами и фуранами. Но проблема 
захоронения золы и шлаков сохраняется. 
Обработка отходящих газов до норматив-
ных параметров в обеих технологиях тре-
бует значительных капитальных и эксплу-
атационных затрат. Поэтому в ряде стран 
ставится вопрос о закрытии существующих 
морально устаревших мусоросжигающих 
заводов и переходе к безотходным техно-
логиям, тем более что в Евросоюзе скла-
дирование бытовых отходов на полигонах 
запрещено.

По мнению Института токсиколо-
гии Министерства здравоохранения Рос-
сийской Федерации, полигоны и свалки 
при любых защитных мерах остаются на 
десятки лет практически неуправляемыми 
биохимическими реакторами, оказываю-
щими крайне неблагоприятное воздейс-
твие на окружающую среду и здоровье 
проживающего в их окрестностях насе-
ления. Единственное решение проблемы 
институт видит в высокотемпературной 
переработке отходов, обеспечивающей 
отказ от захоронения их и, соответственно, 
отказ от устройства полигонов. 

Если посмотреть непредвзято на при-
меняемый сегодня селективный сбор 
отходов, то становится ясно, что из услу-
ги по утилизации мусора он постепен-
но превращается для жителя в обузу, 
в обязанность бесплатно в свободное от 
работы время участвовать в процессе 
утилизации отходов.

В мире и у нас сложилось твердо устояв-
шееся мнение, что селективный сбор отхо-
дов и предварительный отбор вторичного 

сырья – единственно правильное решение, 
и по-другому быть не может. В силу этого 
заблуждения практически отсутствуют 
механизмы, позволяющие перерабатывать 
различные совокупности отходов на одном 
всеядном аппарате, способном эффектив-
но за один технологический передел пере-
варивать многие виды отходов, к примеру, 
все виды твердых бытовых отходов. 

16 июля 2012 года Научным советом 
Российской академии наук по пробле-
мам экологии был рассмотрен доклад 
«Обоснование выбора оптимального спо-
соба обезвреживания твердых бытовых 
отходов жилого фонда в городах России». 
Основные положения доклада были реко-
мендованы Научным советом для исполь-
зования в работе исполнительным орга-
нам государственной власти Российской 
Федерации. Наиболее эффективным 
способом утилизации отходов было 
признано сжигание в диапазоне темпе-
ратур 850 -1100 градусов. (Следует согла-
ситься, что сжигание имеет предпочтение 
перед другими способами утилизации отхо-
дов, но выбранная низкая температура пере-
работки сохраняет необходимость захоро-
нения остатков переработки отходов на 
полигонах и, кроме того, требует серьезных 
дополнительных капитальных и эксплуа-
тационных затрат на очистку отходящих 
газов.) В докладе отмечено, что действую-
щая в стране система управления отходами 
несовершенна, ведет к загрязнению окружа-
ющей среды и, как следствие, к снижению 
качества жизни, что селективный сбор отхо-
дов, отбор и вовлечение вторичного сырья 
в оборот весьма затратны и финансово 
обременительны. Опыт селективного сбора 
отходов в Москве, Петербурге и Смоленске 
признан негативным. Отмечено также, что 
при селективном сборе отходов и выде-
лении вторичного сырья не исполь-
зуется в полной мере энергетический 
ресурс бытовых отходов.

Селективный сбор отходов и пред-
варительный отбор вторичного сырья, 
его сбыт и организация производств по 
его использованию – далеко не простое 
дело. Куда проще и доходнее отказать-
ся от селективного сбора отходов, от 
предварительного отбора вторичного 
сырья, производимого до переработ-
ки отходов, а вместо этого получать 
из них дополнительно электроэнергию 
и тепло. Расчеты показывают, что подоб-
ный подход экономически оправдан. 

Производство твердых бытовых отходов 
в стране составляет 35-40 млн тонн в год, 
из них лишь около 2 млн тонн подвер-
гаются какой-либо обработке, остальной 
мусор просто захоранивается на полиго-
нах (1400 шт.) и на несанкционированных 
свалках. Количество этих свалок составляет 
17,5 тысяч, в среднем около 200 свалок на 
регион, уровень технического обустройс-

тва полигонов оставляет желать лучшего. 
Имеющаяся инфраструктура переработки 
отходов совершенно незначительна – пере-
рабатывающих комплексов имеется 243, 
сортировочных комплексов 53, мусоросжи-
гающих заводов – менее десятка. То есть 
перерабатывать отходы практически негде, 
остается только захоронение, и каждый год 
объем их возрастает более чем на 30 млн 
тонн. Необходимо кардинально изменить 
существующую практику обращения с отхо-
дами, иначе нам не выбраться из тупика.

Попутно о несанкционированных 
свалках. Будучи бесхозными, они нано-
сят непоправимый вред грунтовым водам 
и воздушной среде. Вследствие различных 
химических реакций и микробиологичес-
кой деятельности температура в различ-
ных местах тела свалки может колебаться 
от 50 до 100 градусов, вызывая самопроиз-
вольное возгорание и поставляя в окружа-
ющую среду тысячекратные ПДК химичес-
ких канцерогенов, занимающих ведущее 
место в возникновении раковых заболева-
ний. При воздействии света на испарения 
после осадков, горения пластмасс и орга-
ники в обилии образуются соединения 
класса диоксинов. Свалочные газы, пос-
тупающие в природную среду, формируют 
негативные эффекты как локального, так 
и глобального характера.

Прекратить дальнейшее образование 
несанкционированных свалок любому реги-
ону вполне по силам. Чтобы не образова-
лись новые свалки, у перевозчиков отходов 
должен быть финансовый стимул, такой, 
наличие которого не допускало бы у них воз-
никновения мысли о возможности свалить 
мусор где-либо по дороге. Сегодня, сдавая 
отходы на завод для переработки или на 
полигон для захоронения, перевозчик платит 

за услугу и заводу и полигону из собствен-
ных средств. В Москве плата заводу за пере-
работку тонны отходов составляет 3,85 тыс. 
руб. Так быть не должно – завод и полигон 
должны сами платить за поставляемое им 
для работы сырье. К примеру, на утилиза-
цию бытовых отходов Петербург собирает 
с жителей около 5 млрд руб. ежегодно. Часть 
этих денег следует направить заводам и поли-
гонам для расчетов с поставщиками отходов, 
сейчас же эти средства напрямую поступают 
сборщику и перевозчику отходов в надежде, 
что они поделятся с полигонами и заводами. 
Необходимо переориентировать финансовые 
потоки и поручить заводам и полигонам про-
водить оплату поставляемых отходов – эта 
мера прекратит образование новых несанк-
ционированных свалок.

Практикуемая в развитых странах ути-
лизация отходов выполняется в настоящее 
время с большим числом технологических 
переделов – это селективный сбор отходов, 
сортировка их с целью отбора вторично-
го сырья, отбор и подготовка материала 
для производства компоста, отбор топли-
ва и пакетирование остатков переработ-
ки, требующих захоронения. Эти операции 
и транспортировка отходов обеспечиваются 
наличием огромной инфраструктуры – пло-
щадки и полигоны, здания и сооружения, 
транспорт и великое множество оборудова-
ния самого различного назначения.

В России в целом около 95% твердых 
бытовых отходов находят свое захороне-
ние на полигонах и свалках. Отмеченная 
выше инфраструктура переработки отходов, 
кроме транспорта, у нас в стране практи-
чески отсутствует. В этих обстоятельствах 
самое время отказаться от позиции посто-
янно догоняющих. Необходимо найти 
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Переработка твердых
В. С. Морозов, Ленинградская ассоциация проектных организаций, В. Я. Ходырев, Научно-промышленная ассоциация 
«Тетраполис», А. Д. Анисимов, ЗАО «Лидесм» / Все большую остроту приобретает проблема эффективности переработки 
твердых бытовых отходов. Решение мусорной проблемы России возможно только при использовании не практикуемых 
сегодня подходов к утилизации. Технологии мусоропереработки должны быть: во-первых, безотходными (то есть не 
требующими устройства полигонов), во-вторых – существенно более эффективными с точки зрения использования 
финансовых и материальных ресурсов, включая более полное использование энергетического потенциала отходов, 
резкое сокращение инфраструктуры, необходимой для их переработки, проведение переработки за один 
технологический цикл и снижение  затрат на транспортировку отходов.

практика и предложения
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и применить такую технологию мусо-
ропереработки, которая позволит нам 
занять по этой проблеме ведущее поло-
жение в мире. В качестве такой технологии 
можно предложить отечественную высо-
котемпературную безотходную тех-
нологию «Пироксел», разработанную 
Всероссийским научно-исследователь-
ским институтом электротермического 
оборудования (ВНИИЭТО, Москва). 

Без раскрытия «ноу-хау» техноло-
гия «Пироксел» представляет собой 
сочетание отработанных за рубежом 

и в России способов термической обра-
ботки различных видов отходов. Основное 
отличие со стоит в том, что обработка отхо-
дов и дымовых газов производится при 
существенно более высокой температу-
ре, не используемой в иных технологиях. 
Сушка отходов производится в сушильном 
барабане воздухом, нагретым в рекупера-
торе дымовыми газами до температуры 
400 градусов, там же в барабане проходит 
низкотемпературный пиролиз, высушен-
ные отходы поступают в соседнюю камеру, 
где подвергаются дальнейшему пиролизу 
и частичному сжиганию при температу-
ре 1200–1300 градусов. На конечном этапе 
обработки оставшиеся несгоревшие отхо-
ды, а также компактизированная пыль из 
фильтров улавливания поступают в шла-
ковую ванну электропечи, в которой при 
температуре до 1500 градусов минеральная 
часть отходов и металлы переходят в рас-
плав, а органические отходы дожигаются. 

Термохимическое обезвреживание дымо-
вых газов проходит в трехступенчатом 
реакторе при температурах от 1050 до 
1200 градусов с введением необходи-
мых добавок. Использование высоких 
температур позволяет перерабатывать 
и обезвреживать любые виды отходов 
и резко сократить объем подаваемого 
воздуха с последующим уменьшением 
объема очищаемого газового выбро-
са. Результатом переработки являют-
ся – электроэнергия, тепло и два вида 
экологически чистого вторичного сырья 
(металл и базальтового типа шлак), 

а также очищенные до нормативных тре-
бований зарубежных и отечественных 
норм отходящие газы. 

Мусороперерабатывающие заводы 
с использованием высоких температур 
в технологическом цикле являются без-
отходными, то есть не имеют остатков 
переработки, требующих захоронения. 
Надобность в устройстве полигонов 
в этом случае отпадает. Заводы, использу-
ющие предлагаемую технологию, можно 
рассматривать как производства по выра-
ботке тепла и электроэнергии из постоян-
но возобновляемого источника (отходов) 
и попутно утилизирующие отходы.

Предлагаемая технология успеш-
но прошла проверку в виде двухлетней 
промышленной эксплуатации комплек-
са «Пироксел» мощностью 25 тыс. тонн 
в год, размещенного на территории инс-
титута ВНИИЭТО (район станции метро 

«Таганская», Москва). Технология опро-
бована на твердых бытовых, медицин-
ских и некоторых типах малотоксичных 
промышленных отходов. Результаты 
промышленной эксплуатации подтверж-
дены положительными заключениями 
государственной экологической экс-
пертизы Государственного комитета 
Российской Федерации по охране окружа-
ющей среды № 420 от 14.06.1998 и Главной 
Государственной экспертизы № 7-1/10-673 
от 12.12.1998. Технология также защищена 
патентом Российской Федерации на изоб-
ретение «Способ термической переработ-
ки отходов». Перспективность технологии 
подкреплена Решением Комитета по про-
мышленности, строительству, транспорту 
и энергетике Государственной Думы РФ 
№ 109 от 22.10.1998.

Высокотемпературная обработка про-
дуктов сжигания остатков органики вместе 
с минеральной составляющей и металлами 
осуществляется в шлаке, содержащем ионы 
кальция, при температуре до 1500 градусов 
Цельсия, поддерживаемой в шлаке за счет 
погружения в него графитированных элек-
тродов. Ионы кальция прочно соединяют-
ся с S, P, Cl, F кислотами, остатками солей 
тяжелых металлов и сплавляются с окси-
дами кремния и алюминия, содержащими-
ся в керамической составляющей отходов. 
Этот шлаковый расплав по свойствам бли-
зок к природному базальту, имеет токсико-
логический и медицинский сертификаты 
и может широко применяться в любых 
строительных конструкциях и изделиях.

Соли тяжелых металлов при температурах 
выше 1200-1300 градусов диссоциируются 
на оксиды металла и кислотный остаток. 
Кислотный остаток соединяется с ионами 
кальция и остается в шлаке. Оксид тяжелых 
металлов при температуре 1350-1450 граду-
сов восстанавливается углеродом отходов 
с получением оксида углерода и металла, 
из которого на подине электропечи фор-
мируется слой низкоуглеродистого чугуна, 
легированного Cr, Ni, Mn, Cu и т. д. 

Летучие металлы (Zn, Cd, Pb, Sn, As) пере-
ходят в газовую фазу и уходят с дымовыми 
газами в блок термохимической очистки. 

Для предотвращения рекомбинации 
диоксинов из остатков хлора и фтора тре-
буются три условия: температура газов 
должна быть не менее 1200 градусов, 
время пребывания при этой температуре 
не менее 2 секунд и быстрое охлаждение 
(закалка) газов. В технологии «Пироксел» 
все эти условия выдержаны.

Дымовые газы из сушильного барабана, 
пиролизной камеры и электропечи посту-
пают на обработку через футерованный 
газоход в блок термохимической очистки, 
где последовательно в присутствии добавок 
проходят дожигание, нейтрализацию и вос-
становление азота. Из блока очистки дымо-
вые газы выходят, имея температуру 1050 
градусов, и поступают в блок выработки 
электроэнергии и тепла (на схеме не пока-
зан). Из блока выработки электроэнергии 
дымовые газы, охлажденные до температу-
ры 200-250 градусов, поступают для очистки 
от пыли на электро- и тканевый рукавный 
фильтры. Результат очистки – 99,5%. Из 
дымовой трубы в атмосферу выбрасыва-
ются водяной пар, углекислый газ и азот, 
содержание остальных примесей находится 
в пределах европейских стандартов. В техно-
логии «Пироксел» удалось без применения 
сорбентов достичь содержания диоксинов 
и фуранов в пределах менее 0,1 нанограмма 
на кубометр выбрасываемого газа. 

Управление процессом переработ-
ки отходов автоматизировано. Система 
управления контролирует около двухсот 
параметров, обеспечивая работу техноло-
гического оборудования в заданном режи-
ме и поддержание экологических показа-
телей на необходимом уровне. 

Комплектность и блочное исполнение 
элементов оборудования, производствен-
ные здания, выполненные из легких конс-
трукций ангарного типа, – все это обес-
печивает простоту и скорость строитель-
ства. Все оборудование установки может 
быть изготовлено на отечественных пред-
приятиях. Модульный принцип, заложен-
ный в технологии «Пироксел», позволяет 
создавать заводы производительностью 
от 5 тыс. до 500 тыс. тонн.

В мире практикуется также плазмен-
ный способ переработки отходов. К при-
меру, предложенная академиком РАН 
Ф. Г. Рутбергом установка имеет в рабочей 
зоне температуру 1200-1800 градусов, что 
практически совпадает с температурой, 
используемой в технологии «Пироксел». 
Но при этом в плазменной установке пере-
работке подвергается лишь органическая 
часть отходов, что требует обязательного 
сохранения полигонов для захоронения 
минерального остатка. К тому же пере-
работка отходов в плазменной установке 
более затратна, чем в предлагаемой тех-
нологии.

Удельные показатели технологии 
«Пироксел» в ценах 2011 года (на одну 
тонну перерабатываемых отходов): 

– капитальные вложения 15 тыс. руб., 
эксплуатационные затраты 2,5 тыс. руб.;

– производство вторичного сырья: 
металл – 27 кг, базальтовый шлак – 170 кг;

– поставка энергии сторонним потреби-
телям: электроэнергия до 850 кВт час,

тепло 0,2 Гкал и более;
– расход электроэнергии на техно-

логические нужды составляет не более 
150 кВт•час.

Основным преимуществом техно-
логии «Пироксел» является самая 
высокая в мировой практике эффек-
тивность переработки отходов. 
Эффективность переработки опреде-
ляется следующими направлениями: 

– Отказ от полигонов.
– Отказ от селективного сбора отходов.
– Отказ от сортировки отходов. 
– Выработка электроэнергии и тепла 

для внешних потребителей из постоянно 
возобновляемого источника (отходов).

– Переработка отходов за один пере-
дел в установке единого технологическо-
го цикла и соответствующее сокращение 
инфраструктуры, обслуживающей 
переработку. 

– Возможность размещения произ-
водств переработки отходов в промыш-
ленных зонах городов.

– Сокращение транспортных затрат.
– Возможность использования тех-

нологии для утилизации других видов 
отходов – медицинских и части промыш-
ленных.

Заводы, построенные по технологии 
«Пироксел», являются высокорента-
бельными предприятиями. Капитальные 
вложения и себестоимость переработки 
в 2 -3 раза меньше, чем в существующей 
практике, сроки окупаемости укладыва-
ются в 5 и менее лет. 

Уровень технологии «Пироксел» поз-
воляет в перспективе успешно решить 
мусорную проблему России.

бытовых отходов
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Документ содержит перечень конкрет-
ных мероприятий по поддержке городом 
этого сегмента рынка:

- Подготовка предложений по доработ-
ке «Программы развития конкуренции 
в Санкт-Петербурге на 2011-2015 годы» 
в части рынков в сфере строительства, 
включая ожидаемые результаты и целевые 
показатели по годам, а также дополнения 
в план мероприятий по реализации про-
граммы.

- Рекомендации компаний малого и сред-
него строительного бизнеса для привлече-
ния к работам при комплексном освое-
нии территорий, в том числе осваиваемых 
в настоящее время.

- Подготовка предложений по внесению 
изменений в федеральное законодатель-
ство в части участия малого и среднего 
строительного бизнеса при размещении 
государственного заказа.

- Земельные участки должны предостав-
ляться для проектирования и строительс-
тва одного объекта.

- Проведение совещания с коммерчески-
ми банками по вопросу выдачи под пору-
чительства Фонда содействия кредитова-
нию малого и среднего бизнеса залоговых 
сумм компаниям, участвующим в тендерах 
по городскому заказу на объекты социаль-
ной инфраструктуры.

- Включение малого и среднего стро-
ительного бизнеса в «Программу сохра-
нения и развития исторического центра 
Санкт-Петербурга» для проведения инс-
трументальных обследований, капиталь-
ного ремонта и технического переоборудо-
вания зданий и сооружений. 

- При размещении заказчиками строи-
тельных заказов обеспечивать для субъек-
тов малого предпринимательства от 10 до 
20% общего годового объема работ. 

В соответствии с поручением вице-губер-
натора «Союзпетрострой» ведет активную 
работу по реализации намеченного на 
совещании плана. В частности, подготов-
лены и направлены в Комитет экономичес-
кого развития, промышленной политики 
и торговли и другие профильные комитеты 
предложения по доработке «Программы 
развития конкуренции в Санкт-Петербурге 
на 2011-2015 годы». Это обусловлено 
тем, что в принятой в декабре 2010 года 

Программе недостаточно полно прорабо-
таны вопросы, связанные со строительным 
комплексом города.

Несмотря на то, что в ней верно перечис-
лены основные барьеры, препятствующие 
развитию конкуренции на рынках в сфере 
строительства, следует отметить, что они 
не нашли должного отражения ни в «целе-
вых показателях», ни в «плане мероприя-
тий». Кроме того, в ней вообще отсутствует 
анализ состояния и путей развития мало-
го и среднего строительного бизнеса как 
основы создания конкурентной среды.

«Союзпетростроем» предложено допол-
нить раздел «Ожидаемые результаты 
и целевые показатели» в части рынков 
в сфере строительства: доля объемов работ, 
выполняемых компаниями малого и сред-
него бизнеса, должна составить к 2015 году 
40% от общего объема работ в проектиро-
вании и строительстве и 35% – в индустрии 
строительных материалов. Таким образом, 
если предложенные целевые показатели 
будут выполнены, по существу строитель-
ный комплекс вернется к тому положению, 
которое существовало до кризиса.

Кроме того, предложено существенно 
дополнить план мероприятий по реализа-
ции программы:

1. Привлечение средних компаний 
к строительству жилых домов и объектов 
социального назначения при осуществле-
нии комплексной застройки новых тер-
риторий и реновации ранее застроенных 
территорий.

2. Ревизия неиспользуемых земельных 
участков, вовлечение их в рыночный 
оборот.

3. Изготовление полных пакетов для 
выставления их на аукционы для целей 
жилищного и других видов строительства 
с тем, что земельные участки должны пре-
доставляться для проектирования и строи-
тельства одного объекта.

4. Разработка предложений по выдаче под 
поручительство Фонда содействия кредито-
ванию малого бизнеса залоговых сумм ком-
паниям среднего и малого бизнеса, участву-
ющим в тендерах по городскому заказу на 
объекты социальной инфраструктуры.

5. Разработка предложений по включению 
компаний малого и среднего строительного 
бизнеса в долгосрочную целевую програм-
му «Сохранение и развитие территорий 
исторического центра Санкт-Петербурга на 
2013-2018 годы».

6. Контроль выполнения заказчиками 
обязанности размещения строительных 

заказов у субъектов малого предприни-
мательства в размере от 10 до 20 процен-
тов общего годового объема выполнения 
работ.

7. Обращение в федеральные органы 
государственной власти по изменению 
закона 94-ФЗ в части:

- выделения госзаказа по проектирова-
нию и строительству объектов недвижи-
мости в особый раздел госзакупок;

- изменения условий конкурсов на под-
ряды и проектирование, введение предква-
лификации участников торгов и определе-
ние победителей.

«Союзпетрострой» является выразите-
лем интересов компаний малого и сред-
него строительного бизнеса, ведет актив-
ную работу по исправлению сложившейся 
ситуации и призывает все компании дан-
ного сектора строительства и их объеди-
нения присоединиться и принять активное 
участие в реализации положений, приня-
тых на совещании с вице-губернатором 
И. М. Метельским.

Вице-губернатор определил направления 
поддержки среднего и малого 
строительного бизнеса
Результаты обсуждения критической ситуации с малым и средним строительным бизнесом на выездном совещании 
в «Союз петрострое» с участием вице-губернатора Санкт-Петербурга И. М. Метельского нашли отражение в протоколе, 
подпи санном вице-губернатором. 

Лев Каплан рассказывает Игорю Метельскому и участникам совещания 
о проблемах малого и среднего строительного бизнеса.

мнение

Вице-президент, 
директор 
«Союзпетростроя», 
д. э. н., профессор 
Л. М. Каплан:

– Средний и малый строитель-
ный бизнес в Санкт-Петербурге 

стремительно сокращается, и если 
не принять решительных мер к его 
спасению, то процесс будет необ-
ратимым. Обнадеживает то, что 
городские власти, наконец, обрати-
ли серьезное внимание на данную 
проблему и наметили основные пути 
ее решения. «Союзпетрострой» как 
выразитель интересов компаний 
среднего и малого строительного 
бизнеса Санкт-Петербурга приложит 
все усилия для реализации достиг-
нутых договоренностей.
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 Проект перевода в кабельное 
исполнение воздушной линии 
110 кВ, которая соединит ПС 
«Волхов – Северная» и ПС 155, полу-
чил положительное заключение СПб 
ГАУ «Центр государственной экспер-
тизы». Подготовкой проектной и рабо-
чей документации объекта занимались 
специалисты ЗАО «РОСПРОЕКТ».
Новая кабельная линия протяжен-
ностью 5,3 км пройдет по терри-
тории двух районов Петербурга – 
Калининского и Красногвардейского. 
Трасса будет проложена под 
Полюстровским проспектом, строя-
щимся участком Лабораторного про-
спекта, проспектом Маршала Блюхера 
и проспектом Энергетиков.
Проект предусматривает прокладку 
одножильного кабеля с изоляцией из 
сшитого полиэтилена. Максимальная 
передаваемая мощность новой 
кабельной линии останется такой же, 
как и у ВЛ, – 171 МВА. Во время пред-
варительного этапа строительства 
планируется демонтаж существующих 
опор воздушной линии.
В условиях плотной городской застрой-
ки кабельные линии имеют ряд неос-
поримых преимуществ по сравнению 
с воздушными. Им не требуются допол-
нительные площади, они надежно 
защищены от вандалов и климатическо-
го воздействия. Кроме того, кабельные 
линии более безопасны для жителей 
города с точки зрения электромагнитной 
обстановки, сообщили в «РОСПРОЕКТе».

 На прошлой неделе был открыт 
путепровод на Приморском шоссе 
в районе пересечения с улицей 
Савушкина. Строительство объекта 
стоимостью 1,7 млрд рублей, которое  
велось более полутора лет, призвано 
решить транспортные проблемы 
Приморского района.
Длина путепровода составила 
203 м, ширина – 16 м. Заказчиком 
строительства выступило СПБ ГКУ 
«Дирекция транспортного строи-
тельства», генеральным подрядчи-
ком – ЗАО «АБЗ-Дорстрой», проекти-
ровщик – ЗАО «Петербург-Дорсервис». 
Строительство началось в апреле 
2011 года, срок окончательной реа-
лизации проекта – декабрь 2012 года. 
В работе на объекте приняли участие 
16 специализированных организаций. 
Цена контракта составила 1,7 млрд руб-
лей. В рамках проекта также выполнены 
работы по строительству моста через 
р. Бобылка, строительству набереж-
ной на свайном основании длинной 
315 метров, трамвайной станции и трам-
вайного кольца, а также возведены два 
надземных пешеходных перехода.
Движение по новому путепроводу 
было открыто 14 ноября. Вместе 
с тем изменилась и схема движения 
на данном участке. При движении 
из области в центр по Приморскому 
шоссе автотранспорт поедет по ново-
му путепроводу. Также сохраняется 
съезд с Приморского шоссе на улицу 
Савушкина или Приморский проспект. 
При движении из центра в область по 
Приморскому шоссе движение остается 
без изменений, но теряет «встречку», 
таким образом, поток на выезд из горо-
да будет увеличен. В ближайшие три 
недели подрядчик пообещал завер-
шить асфальтирование разгонного 
участка Приморского шоссе. Для этого 
часть полос магистрали будет временно 
перекрываться.
Отметим, что строительство этого 
путепровода по замыслу городских 
властей является финальным аккордом 
комплекса мер по решению транспорт-
ных проблем Приморского района.

Символично, что мероприятие проходи-
ло 8 ноября, во Всемирный день качества. 
Открывая конференцию, Лев Каплан, вице-
президент, директор Санкт-Петербургского 
Союза строительных компаний «Союз-
петрострой», с сожалением констатировал, 
что стремление построить большее количес-
тво квадратных метров негативно сказыва-
ется на качестве жилых объектов. 

«Качество сооружений во многом опре-
деляется еще на стадии их проектирования, 
когда принимаются градостроительные, 
архитектурные, конструктивные и другие 
решения. Кроме этого, большое значение 
имеют процесс и результаты строительства 
объектов недвижимости, соблюдение тре-
бований, предусмотренных в проектной 
документации, нормативах и технических 
условиях», – рассказал он. 

Вячеслав Захаров, заместитель началь-
ника Службы государственного стро-
ительного надзора и экспертизы Санкт-
Петербурга, подтвердил, что за последние 
5 лет при уменьшении общего числа под-
контрольных объектов количество выяв-
ленных дефектов остается на прежнем 
уровне, а количество штрафов за наруше-
ния небольшими темпами растет. По его 
словам, много нарушений связано со стро-
ительством без разрешений: в 2011 году 
этот показатель составил 43% от обще-
го числа выявленных правонарушений, 
а в 2012 году – 25%.  

Сергей Сенченков, начальник отдела 
нормативно-технической документации 
обеспечения строительства Комитета по 
строительству Санкт-Петербурга, конс-
татировал, что Комитет как крупнейший 
застройщик заключает контракты на воз-
ведение объектов, но не имеет законода-
тельных механизмов напрямую контроли-
ровать качество строительства. «Поэтому 
мы вынуждены готовить документы, 

которые входят в конкурсную документа-
цию и регулируют вопросы качества. Они  
обязательны для участников бюджетного 
строительства и имеют рекомендательный 
характер для всех остальных компаний на 
рынке», – подчеркнул он.  

Сегодня разработано 28 различных 
методических документов. Одним из пос-
ледних является стандарт, регулирующий 
устройство и реконструкцию тепловых 
сетей и котельных. «Есть приказ № 63 
ГУП «ТЭК», который предписывает при-
нять этот методический документ в качес-
тве руководства при выполнении работ на 
тепловых сетях», – подчеркнул он. 

Бесспорно, строительные компании, как 
никто другой, должны обращать более 
пристальное внимание на качество веде-
ния работ. Виктор Шенкевич, руководитель 
службы управления качеством и строитель-
ного контроля ЗАО «Строительный трест», 
уверен, что если к советской системе конт-
роля качества добавить выполнение требо-

ваний европейских стандартов серии ИСО 
9000, то можно создать стандарты управ-
ления качеством организации. «В нашей 
компании существует классическая сис-
тема производственного контроля, вклю-
чающая входной контроль строительных 
материалов, проектной документации, гео-
дезический, лабораторный и приемочный 
контроль, в котором участвуют проектные 
и подрядные организации», – отметил он.  

Многие обвиняют в плохом качестве 
строительных работ проектные компании, 
которые не закладывают в проекты совре-
менные материалы, инновационные тех-
нологии и т. п. Андрей Уртьев, директор 
проектной саморегулируемой организации 

«Союзпетрострой-Проект» выступил в их 
защиту: «У проектных организаций сегод-
ня нет стимула к повышению качества. 
Подневольное положение проектиров-
щиков, вынужденных воплощать в жизнь 
волю стремящегося к экономии заказчика 
и не всегда грамотные заключения экспер-
тизы, низкие расценки на проектные рабо-
ты не способствуют применению каких-
либо инновационных технологий».

Участники конференции констатиро-
вали, что, к сожалению, на всех стадиях 
создания объектов недвижимости имеются 
серьезные недостатки, что негативно ска-
зывается на их последующей эксплуатации. 
При их проектировании и строительстве 
все еще применяются устаревшие архитек-
турные, проектные решения, технологии 
и строительные материалы. Руководители 
города и области отмечают общее сниже-
ние качества архитектурно-строительного 
проектирования в условиях безудержного 
демпинга участников аукционов. 

Федеральное законодательство по само-
регулированию в изысканиях, проекти-
ровании и строительстве предусматрива-
ет определенные меры по обеспечению 
безопасности объектов недвижимости, 
оставляя в стороне проблемы их качества. 
К сожалению, саморегулируемые органи-
зации пока не смогли наладить контроль 
качества выполнения работ.  

Владимир Быков, директор СРО НП 
«Балтийский строительный комплекс», 
уверен, что недооценка политики в облас-
ти качества на всех уровнях строительства 
может привести к опасным последствиям. 
«Одно из приоритетных действий стро-
ительного сообщества – это совершенс-
твование законодательства. В результате 
изменений именно СРО должны стать 
гарантами качества», – подчеркнул он. 

По итогам конференции был подготовлен 
меморандум, состоящий из 11 пунктов. В нем 
отражены предложения участников строи-
тельного рынка, касающиеся  повышения 
качества строительных работ на всех этапах. 
Так, например, было предложено органам 
государственного строительного надзора 
усилить контроль качества возводимых объ-
ектов недвижимости, обратив особое внима-
ние на контрольные функции еще в процессе 
строительства, а не только в момент прием-
ки зданий и последующего контроля. Кроме 
этого, участники конференции настаивают 
на развитии здоровой конкурентной среды 
в городе, особенно при выполнении госу-
дарственных заказов, что является непре-
менным условием для повышения качества 
в строительстве  и так далее. 

По завершении мероприятия Лев Каплан 
призвал все заинтересованные органы 
государственной власти, общественные 
организации, проектные, строительные 
компании, предприятия стройиндустрии 
Санкт-Петербурга и Ленинградской облас-
ти принять все зависящие от них меры 
к значительному повышению качества воз-
водимых, реконструируемых и ремонтиру-
емых объектов недвижимости.

Строительный рынок 
в поисках качества
Екатерина Костина / В рамках X конференции «Состояние и пути повышения 
качества проектирования, строительства и строительных материалов Санкт-Петербурга 
и Ленинградской области» представители строительного рынка города и области 
обсудили вопросы повышения качества возводимого жилья, коммерческой и другой 
недвижимости. 

Участники конференции констатировали, что, к сожалению, на всех стадиях 
создания объектов недвижимости имеются серьезные недостатки

Ф
от

о:
 Н

ик
ит

а 
Кр

ю
чк

ов

К сожалению, саморегулируемые 
организации пока не смогли наладить 
контроль качества выполнения работ
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По словам Евгения Фролова, ведущего 
специалиста компании «Абсолют-Строй», 
в основном это касается сегмента типо-
вых и относительно простых инженерных 
решений. 

«Конечно, до Запада нам еще далеко, но 
уже не приходится говорить о повсемест-
ном пиратском копировании зарубежной 
продукции. Хотя, не буду лукавить, оста-
лись и такие компании, которые продол-
жают покупать лицензии и создавать что-
то, отдаленно напоминающее увиденное за 
границей», – уверен господин Фролов. 

«Российские производители в последнее 
время достаточно серьезно подтянулись 
к европейскому уровню качества выпус-
каемого опалубочного оборудования», – 
соглашается Анатолий Петров, генераль-
ный директор компании «Опора».

Как отметил Андрей Усов, генераль-
ный директор ООО «Евромонолит», оте-
чественные производители сталкиваются 
с проблемами конструктивных недорабо-
ток систем, качества профиля и его произ-
водства.

По мнению специалистов зарубежной 
компании-производителя PERI, рынок 
опалубки сегодня оживленный, наблю-
дается немалая конкуренция, но пока 
нельзя сказать, что он достаточно развит 
в России. Отечественная промышленность 
строительного оборудования пока отстает 
от Запада в технологическом плане. На 
местном строительном рынке довольно 
много фирм, которые предлагают опа-
лубку, но в основном они позиционируют 

свою продукцию как аналоги известных 
западных марок. 

Андрей Габриелян, главный инже-
нер компании «Сириус Итон Монолит 
Комплект», считает, что солидные компа-
нии не будут копировать западные анало-
ги. «Опалубка российских производите-
лей не уступает иностранным образцам. 
Безусловно, отличия есть, но они в дета-
лях, которые стираются при попадании 

на российские стройки. При отсутствии 
должной квалификации даже самая качес-
твенная опалубка не выдержит напора 
лома», – говорит господин Габриелян.

Татьяна Кашина, директор представи-
тельства ООО «ДВК», уверена, что по 
качеству отечественная продукция не усту-
пает европейской, зато по цене отличается 
значительно. «По сравнению, например, 
с немецкой, она дешевле в три-четыре раза. 

Те, кто умеют считать деньги, давно поня-
ли, что неразумно тратиться на импортный 
товар, если можно взять не хуже, но ближе 
и дешевле», – говорит госпожа Кашина.

Сегодня на опалубочном рынке Санкт-
Петербурга активно представлены как 
отечественные, так и зарубежные компа-
нии. Андрей Усов, генеральный дирек-
тор ООО «Евромонолит», выделил самые 
основные. «Если говорить о зарубежных  
компаниях-производителях, то это Doka 
и PERI. Из отечественных – «Агрисовгаз» 
и «Крамос». Что касается аренды опа-
лубки, то это компании «Евромонолит», 
«Дакспол», «Парадигма», «Твин», ТСС, 
«Крамос», – перечисляет господин Усов.

Евгений Фролов, ведущий специалист 
компании «Абсолют-Строй», отмеча-
ет, что в Санкт-Петербурге также пред-
ставлены технологии таких компаний, 
как «Сириус Итон Монолит Комплект», 
«Старооскольская опалубка», Батайский 
завод строительного оборудования, 
Воронежский механический завод, «ДАК». 
Среди зарубежных производителей свою 
нишу заняли также компании Meva 
и Aluma. 

По оценке экспертов, сегодня спрос на 
опалубку достиг показателей 2007 года. 
В среднем годовой оборот предприятий, 
производящих опалубочные системы, 
составляет от 20 до 100 млн EUR в зависи-
мости от размера компании.

Ярослава Задорина / Выбор 
между покупкой и арендой 
опалубки следует делать, 
исходя из многократности 
ее использования в буду-
щем. По мнению специа-
листов, когда объем работ 
небольшой, преимущества 
аренды очевидны, в про-
тивном же случае опалубку 
будет выгоднее приобрести.

«При первом взгляде кажет-
ся, что выгоднее приобрести 
систему, но если рассмотреть 
все затраты на ее эксплуа-
тацию в течение года-двух, 
а также поддержание жиз-
недеятельности опалубки, то 
станет понятно, что аренда 
опалубки экономически более 
выгодна», – считает Анатолий 
Петров, генеральный дирек-
тор компании «Опора».
Андрей Габриелян, главный 
инженер компании «Сириус 
Итон Монолит Комплект», 
уверен, что строительные ком-
пании не обладают достаточ-
ным количеством оборотных 
средств, поэтому не имеют 

возможности покупать опалу-
бочные системы, предпочитая 
арендные отношения. Однако 
и брать опалубку в аренду 
не всегда выгодно, внаем по 
большей части сдается уже 
достаточно послужившее 
оборудование, амортизация 
которого составляет порядка 
20-30%. Срок службы такой 
опалубки не превышает 
двух лет.
«Если опалубочное обо-
рудование необходимо на 
длительный срок или же для 
строительства будущих объ-
ектов, то его выгоднее приоб-
рести. Есть и рациональное 
решение: аренда или аренда 
с выкупом, если работы прово-
дятся нерегулярно или разово. 
В настоящее время наблю-
дается повышенный спрос 
на данную услугу. Материал, 
взятый в аренду, не нужно 
хранить, обслуживать и ремон-
тировать. При этом есть 
возможность выбора необ-
ходимого материала в любое 
время и в любом количестве. 
За приемлемую цену заказчик 

оперативно получает материал 
для ускорения строительных 
процессов, а соответственно, 
и для увеличения прибыли», 
– рассказывает Кристина 
Елисеева, менеджер по марке-
тингу и PR ООО «ПЕРИ». 
По словам Андрея Усова, 
генерального директора ООО 
«Евромонолит», аренда качес-
твенной рамной стеновой 
опалубки обойдется в среднем 
в 800-850 рублей за кв. м. 
Опалубку перекрытий на теле-
скопических стойках можно 
арендовать в среднем по 
300 рублей за «квадрат».
Вместо аренды опалубки 
можно использовать также 
такой финансовый инстру-
мент, как лизинг. В течение 
всего срока действия дого-
вора лизинговые платежи 
учитываются в затратах 
и относятся на себестоимость, 
уменьшая налогооблагаемую 
базу, фактически предостав-
ленный кредит не отражается 
на балансе предприятия, 
вследствие чего показате-
ли кредитоспособности не 

ухудшаются. На все время 
действия договора лизинга 
опалубка находится на балан-
се лизинговой компании, что 
освобождает компанию от 
уплаты налога на имущество. 
По окончании срока дейс-
твия договора оборудование 
переходит на баланс вашего 

предприятия по нулевой 
стоимости. Однако есть один 
большой недостаток – очень 
высока плата за использо-
вание лизинга, лизинговые 
компании зачастую устанавли-
вают драконовские проценты. 
Так, по информации группы 
компаний «Техника современ-

ного строительства», типовые 
условия лизинга включают 
авансовый платеж в размере 
30% от стоимости опалубки, 
а также ежемесячные лизин-
говые платежи. Притом, что, 
например, цена кв. м стеновой 
опалубки составляет в сред-
нем от 5 тысяч рублей.

Аренда для одноразового использования

мнение

Юлия Ермакова, руководитель отдела 
маркетинга группы «СВЕЗА»:

– Одна из актуальных проблем – повышение оборачиваемости опалубки 
(количества циклов повторного использования опалубки без потери экс-

плуатационных качеств). Чем выше этот показатель, тем ниже себестоимость 
квадратного метра построенного здания. Важным элементом опалубочной систе-
мы является фанера. Стойкость этого материала к механическим повреждениям 
в большой степени определяет коэффициент оборачиваемости. Березовая 
фанера обладает высокой прочностью и износостойкостью, а покрытие феноль-
ной пленкой позволяет получить ровную поверхность стены. Качественная 
фанера выдерживает высокое давление бетона (до 8 т/м2), ее используют мно-
гократно – до 50 раз и более.

Опалубка подтянулась 
к европейскому уровню
Ярослава Задорина / За последние годы многим отечественным производителям опалубки 
удалось сделать качественный рывок по внедрению западных технологий на российский 
рынок. По словам специалистов, в настоящее время возникает все меньше проблем при 
адаптации зарубежного оборудования под отечественные стандарты. 

В среднем годовой оборот предприятий, производящих опалубочные системы, 
составляет от 20 до 100 млн EUR в зависимости от размера компании

Андрей Усов, генеральный 
директор ООО «Евромонолит»:

– Рынок постоянно развива-
ется, потребность растет как 

в аренде, так и в продаже опа-
лубки. Наблюдается более четкая 
сегментация рынка – на компании, 
которые ориентированы в первую 
очередь на цену, и те, для которых 
важны качество оборудования 
и сроки строительства. Хотелось 
бы отметить, что также растет доля 
отечественных систем при выборе 
оборудования.

мнение

Ф
от

о:
 В

ла
ди

м
ир

 Т
ил

ес



реклама Строительный Еженедельник  45 (537) 19 11 2012 20


