
Тезис-план семинара 

1. Вступление. 

1.1. Регламент семинара; 

1.2. О компании Единый Центр Инвестиций (почему партнеру интересно и выгодно 

работать именно с нами);  

1.3. Регламент взаимодействия. Весь путь от звонка до получения комиссии. 

Порядок бронирования и проведения сделки. 

2. Основная часть. База и работа с ней. 

2.1. Особенности и нюансы по работе с базой: фильтры, дополнительные 

инструменты. Стоимость с отделкой и мебелью. Кнопки – выгодное размещение 

переуступки Вашего клиента в базу, подбор квартиры по Вашим параметрам, 

инвестиции, акции.  

2.2. Почему именно переуступка, а не ДДУ от застройщика или вторичка? 

Психология переуступок. Плюсы и минусы. 

2.3. Все три варианта расчета цены и покупки при ипотеке. 

2.4. Основные возражения и как с ними работать: 

• Почему нельзя посмотреть; 

• Всё о доп. расходах. Какие бывают, как можно избежать; 

• Хочу показать реальную стоимость; 

• Почему именно покупатель несёт расходы за ячейку; 

• Почему такой большой залог; 

• Почему залог в два этапа; 

• Можно ли сделать довнесение прямо на сделке; 

• Хочу подписываться у застройщика; 

• Свои варианты. 

3. Заключение. 

3.1. Мы являемся эксклюзивным брокером застройщика E3 Group:  

• Презентация Avenue Apart у Дыбенко; 

• Почему через ЕЦИ выгоднее, чем напрямую – повышенная 

комиссия, акции, золотое украшение в подарок. 

3.2. Вопросы.  

 

 

 


